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Tutti i dati e le informazioni contenuti nel presente focus sono stati forniti dall’azienda, che ne garantisce la correttezza e veridicità, a soli fini informativi

Le tecniche di vendita entrano nell’università

Nel più recente libro di Mario Silvano – tra i 
più autorevoli esperti italiani nella forma-
zione dei professionisti delle vendite – è 
presente un paragrafo significativamente in-

titolato L’Università ignora la parola vendite, in cui 
l’Autore sottolinea la scarsa attenzione che, a suo 
giudizio, il mondo accademico riserva a questa di-
sciplina. 
L’attivazione di un corso sulle tecniche di vendita 
è un’esclusiva dell’Ateneo teramano e rappresenta 
un’ulteriore testimonianza del contenuto innovativo 
che contrassegna la cooperazione tra l’Università e 
l’ATSC (Agenti Teramo Senza Confini), nell’ambito 
della quale si inserisce anche l’importante progetto 
di realizzare un corso di laurea in Scienze della Co-
municazione che dia particolare attenzione ai temi 
dell’intermediazione commerciale. 
Negli ultimi anni, il velocizzarsi dell’evoluzione tec-
nologica e il protrarsi della congiuntura di crisi han-
no determinato dei profondi ed evidenti cambiamen-
ti nei paradigmi competitivi, ai quali, tuttavia, non ha 
ancora fatto seguito uno sviluppo altrettanto signifi-
cativo dei modelli di vendita. 
Il contesto aziendale di oggigiorno si trova nella si-
tuazione di dover definitivamente superare gli ap-
procci focalizzati sul sell-in e non può più esimersi 
dal trasformare le relazioni con le imprese distributive 
in partnership collaborative, requisito indispensabi-
le per perseguire insieme la soddisfazione di un con-
sumatore sempre più esigente, informato e maturo. 
In un panorama così caratterizzato, trova perfetta col-
locazione la figura dell’agente/consulente – già da an-
ni considerata la logica evoluzione del ruolo del ven-
ditore – perché è a questa professionalità che verrà 
sempre più spesso chiesto di individuare e proporre 
soluzioni personalizzate e customizzate per il singo-
lo cliente o territorio.
Se le aziende e la distribuzione dovranno collabo-
rare fattivamente per perseguire il sell-out, da parte 
sua l’agente dovrà essere in grado di coniugare la co-
noscenza diretta delle problematiche del cliente e la 
capacità di indagare sulle situazioni competitive lo-
cali per proporre il mix di prodotti e servizi più ido-
neo a perseguire le finalità condivise.
L’obiettivo cardine dell’insegnamento di Tecniche di 

Su richiesta di Franco Damiani, presidente dell’associazione ATSC (Agenti Teramo Senza Confini), l’Università degli 
Studi di Teramo ha attivato un innovativo insegnamento sulle tecniche di vendita. L’iniziativa, una novità pressoché 

assoluta all’interno del panorama accademico italiano, va ad arricchire il curriculum del corso di laurea in Scienze della 
comunicazione ed ha come docente il professor Marco Galdenzi

vendita è quello di contribuire all’acquisizione di un 
complesso di competenze e abilità che metta coloro 
che intendono avvicinarsi alla professione di agen-
te nelle condizioni più idonee e fruttuose per inter-
pretare i rapidi mutamenti del mercato e interloquire 
con una clientela progressivamente più attenta, com-
petente e disincantata. D’altro lato, gli agenti già for-
mati e avviati nella professione potranno qualificare 
ulteriormente il proprio bagaglio di saperi in modo 
da procedere all’evoluzione necessaria per operare 
in contesti competitivi caratterizzati da un livello di 
complessità senza precedenti.
Durante le lezioni verranno esposte le più importan-
ti tecniche di vendita elaborate nel corso degli an-
ni per guidare il venditore verso la corretta gestio-
ne dell’attività. L’approccio sarà fortemente critico 
e, rifuggendo da qualsiasi apprendimento passivo e 
decontestualizzato, incoraggerà il discente ad indi-
viduare i presupposti di validità e lo spettro di ap-
plicabilità delle tecniche di volta in volta presenta-
te. Con ciò, gli studenti potranno acquisire consape-
volezza e padronanza delle metodologie più efficaci 
per muoversi in sintonia con le variazioni della con-
giuntura socio-economica in cui si troveranno effet-
tivamente ad operare.
Abbiamo chiesto all’Università, spiega Franco Da-
miani - Presidente ATSC - Usarci - di elaborare la 
piattaforma formativa più efficace per offrire ai futu-
ri agenti di commercio un patrimonio di competen-
ze pratiche e teoriche che permetta loro di esamina-
re le metodologie e le tecniche di vendita secondo 
prospettive diverse e alternative, così da comprender-
ne le logiche più sofisticate e agire di conseguenza.
Nel corso del tempo, la nostra Associazione ha ma-
turato un’esperienza articolata del settore ed è riusci-
ta a sviluppare una visione molto limpida delle so-
luzioni innovative di cui necessitano le aziende che 
rappresenta. Benché non si traduca automaticamen-
te in una maggiore capacità di vendere, il complesso 
di queste acquisizioni ha l’indubbio merito di sugge-
rire come ottenere risultati più favorevoli impegnan-
do meno risorse.
Tra i frequentanti il corso di laurea in Scienze del-
la comunicazione, almeno 35 hanno scelto Tecni-
che di vendita come insegnamento a scelta. La de-

cisione potrebbe rilevarsi determinante per la futura 
carriera di questi studenti: il mercato avverte un for-
te bisogno di esperti in vendite e, sebbene l’acces-
so alla professione non richieda un percorso di stu-
di specifico, è comunque assodato che il possesso di 
una laurea rappresenti un importante valore aggiun-
to e costituisca a pieno titolo un ottimo investimento 
per l’occupazione. Il laureato è portatore di innova-
zione, intraprendenza ed entusiasmo. Il mondo im-
prenditoriale, per svincolarsi dalla profonda impas-
se evolutiva in cui versa da lungo tempo, dovrà ne-
cessariamente trovare il coraggio di svecchiarsi ac-
cogliendo i giovani e dirigendo su questi la maggior 
parte degli investimenti.
La laurea in Intermediazione commerciale ha il meri-
to di sottolineare che quella dell’agente di commercio 
non è solo un’attività lavorativa, ma si qualifica come 
una vera e propria professione. Analogamente a tutte 
le professioni, da una parte richiede un’attenta e con-
tinua preparazione, dall’altra fornisce preziose oppor-
tunità per raggiungere un elevato grado di soddisfa-
zione e realizzazione personali. La necessità di collo-
care la figura dell’agente di commercio nella prospet-
tiva di valore che le spetta sarà il perno dell’interven-
to con cui parteciperò alla 57a assemblea nazionale 
Usarci che si terrà a Belluno il 22 e 23 maggio. Il mio 
intento è quello di mostrare alle istituzioni e ai dele-
gati quanto sia importante, e di fatto improcrastinabi-
le, rivitalizzare e concepire in termini più attuali una 
professionalità tradizionale ma ancora promettente.

Per informazioni e iscrizioni
info: 085.8025310
mail: franco@usarciteramo.it
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» di Maria Orlandi  -  foto di Stefano D’Alessandro
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Le lezioni si concentrano sull’analisi delle più importanti tecniche di vendita
elaborate nel corso degli anni

Università di Teramo e ATSC:
primi esami in Tecniche di vendita

Nel mese di giugno si sono svolti i primi 
esami in Tecniche di vendita, insegna-
mento del corso di laurea in Scienze della 
Comunicazione dell’Università di Teramo. 

Tecniche di vendita è proposto in esclusiva, in Italia, 
dall’Ateneo teramano che, due anni fa, insieme ad 
ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) ha pensato il 
corso di laurea in Scienze della Comunicazione e 
intermediazione commerciale. 
Docente dell’insegnamento è Marco Galdenzi, storico 
professore della Facoltà di Scienze della Comunica-
zione di Teramo; seguendo un approccio fortemente 
critico, le lezioni si concentrano sull’analisi delle più 
importanti tecniche di vendita elaborate nel corso 
degli anni, per consentire agli studenti di acquisire 
le metodologie più efficaci per operare all’interno di 
contesti socio-economici mutevoli e spesso impreve-
dibili.
Attraverso lo studio di questa 
materia, coloro che intendano 
avvicinarsi alla professione pos-
sono acquisire le competenze e le 
abilità necessarie ad interpretare 
i rapidi mutamenti del mercato e 
ad interloquire con una clientela 
sempre più attenta, competente 
e disincantata. Per gli agenti già 
avviati il corso rappresenta, in-
vece, un’occasione per qualifica-

re il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze.
All’inizio del primo anno, erano 54 gli agenti di com-
mercio, provenienti da tutta Italia,  iscritti al corso di 
laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo 
in intermediazione commerciale; un numero tripli-
cato già al secondo anno accademico, mentre sono 
già oltre 50 gli agenti interessati ad iscriversi per il 
2015/2016.
«Insieme all’Università - spiega Franco Damiani, 
presidente ATSC – abbiamo elaborato una piatta-
forma formativa, senza obbligo di frequenza, che 
offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio 
di competenze pratiche e teoriche indispensabili per 
poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita 
secondo prospettive diverse, così da poterne com-
prendere le logiche più sofisticate e agire di conse-
guenza. L’istituzione di questo percorso dimostra 
come l’attività dell’agente di commercio sia ormai da 

considerare una vera e propria 
professione e, in quanto tale, da 
una parte richiede un’attenta e 
continua formazione, dall’altra 
fornisce preziose opportunità 
per raggiungere un elevato grado 
di soddisfazione e realizzazione 
personali».
Per informazioni e iscrizioni 
anno accademico 2015/2016 
Franco Damiani T. 335.349190 •

Il presidente Franco Damiani e il prof. Marco Galdenzi

Una fase dell’esame in Tecniche di Vendita

65
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i sono svolti a inizio giugno, presso 
l’Università degli Studi di Teramo, i 
primi esami in Tecniche di vendita, 
insegnamento del corso di laurea in 

Scienze della Comunicazione. L’attivazione di 
questo corso è un’esclusiva nazionale dell’ate-
neo teramano ed è frutto della collaborazione tra 
l’università e Atsc (Agenti Teramo senza confi-
ni) che, due anni fa, hanno pensato insieme il 
corso di laurea in Scienze della Comunicazione 
con indirizzo in intermediazione commerciale. 
Di fatto, è la prima volta che un polo accademi-
co italiano inserisce questa disciplina all`interno 
di un percorso di studi, per meglio supportare il 
percorso di crescita e d’innovazione degli agen-
ti di commercio. Il corso in Tecniche di vendita 
ha come docente il professor Marco Galdenzi (a 
destra nell’immagine in alto, fotografato insieme 
a Franco Damiani, presidente Atsc-Usarci). At-
traverso lo studio di questa materia, coloro che 
intendono avvicinarsi alla professione di agente 
possono acquisire le competenze e le abilità ne-
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UN PERCORSO, PRIMO CASO IN ITALIA, VOLUTO DA ATSC
(AGENTI TERAMO SENZA CONFINI) E DALL’ATENEO TERAMANO

DI FEDERICO NIASI

LE TECNICHE DI VENDITA
INSEGNATE ALL'UNIVERSITÀ

cessarie per interpretare i rapidi mutamenti del 
mercato e interloquire con una clientela sem-
pre più attenta, competente e disincantata. Per 
gli agenti già avviati nella professione, il corso 
rappresenta invece un’occasione per qualifica-
re il bagaglio di esperienze e conoscenze, come 
richiesto dal mercato moderno, che necessita di 
professionalità sempre più qualificate. Seguen-
do un approccio fortemente critico, le lezioni 
si concentrano sull’analisi delle più importanti 
tecniche di vendita, consentendo agli studenti di 
acquisire le metodologie più efficaci per operare 
all’interno di contesti socio-economici mutevoli 
e spesso imprevedibili. «Insieme all’università - 
spiega Franco Damiani, presidente Atsc-Usarci 
- abbiamo elaborato una piattaforma formativa 
che offra ai futuri agenti di commercio un pa-
trimonio di competenze pratiche e teoriche indi-
spensabili per poter valutare le metodologie e le 
tecniche di vendita secondo prospettive diverse, 
così da poterne comprendere le logiche più sofi-
sticate e agire di conseguenza».
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TERAMO. Si svolgono oggi all’università le prime prove d'esame in “Tecniche

di vendita”, un nuovo insegnamento inserito nell’indirizzo in Intermediazione

commerciale del corso di laurea in Scienze della Comunicazione. Il corso è

frutto della collaborazione tra ateneo e l’associazione “Atsc Usarci” (Agenti

Teramo senza confini e Unione dei sindacati degli agenti di commercio) che

hanno pensato insieme questo percorso formativo affidato al docente Marco

Galdenzi.

Di fatto, è la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina in

un iter di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione

degli agenti di commercio. «Attraverso lo studio delle tecniche di vendita» si

legge nel comunicato dell’associazione «coloro che intendono avvicinarsi alla

professione di agente possono acquisire le abilità necessarie a interpretare i

rapidi mutamenti del mercato e a interloquire con una clientela sempre più

attenta, competente e disincantata. Per gli agenti già avviati nella professione

il corso rappresenta invece una occasione per qualificare il proprio bagaglio di

esperienze, come richiesto dal mercato moderno». Le lezioni si concentrano

sull'analisi delle più importanti tecniche di vendita elaborate negli anni,

consentendo agli studenti di acquisire le metodologie più efficaci. «L'istituzione

di questo corso», spiega il

presidente degli agenti di

commercio Franco Damiani «è la

dimostrazione che l'attività

dell'agente di commercio sia ormai

da considerare una professione e,

come tale, richiede una continua

formazione». (m.d.t.)
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TERAMO. Si svolgono oggi all’università le prime prove d'esame in “Tecniche di vendita”,
un nuovo insegnamento inserito nell’indirizzo in Intermediazione commerciale del corso di
laurea in Scienze della Comunicazione. Il corso è frutto della collaborazione tra ateneo e
l’associazione “Atsc Usarci”  (Agenti  Teramo senza confini  e Unione dei  sindacati  degli
agenti  di commercio) che hanno pensato insieme questo percorso formativo affidato al
docente Marco Galdenzi.

Di fatto, è la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina in un iter di
studi,  per  meglio  supportare  il  percorso  di  crescita  e  di  innovazione  degli  agenti  di
commercio.  «Attraverso  lo  studio  delle  tecniche  di  vendita»  si  legge  nel  comunicato
dell’associazione «coloro che intendono avvicinarsi  alla professione di  agente possono
acquisire le abilità necessarie a interpretare i rapidi mutamenti del mercato e a interloquire
con una clientela sempre più attenta, competente e disincantata. Per gli agenti già avviati
nella  professione  il  corso  rappresenta  invece  una  occasione  per  qualificare  il  proprio
bagaglio di esperienze, come richiesto dal mercato moderno». Le lezioni si concentrano
sull'analisi delle più importanti tecniche di vendita elaborate negli anni, consentendo agli
studenti di acquisire le metodologie più efficaci. «L'istituzione di questo corso», spiega il
presidente degli  agenti  di  commercio Franco Damiani «è la dimostrazione che l'attività
dell'agente di commercio sia ormai da considerare una professione e, come tale, richiede
una continua formazione». (m.d.t.) 

http://ilcentro.gelocal.it/teramo/cronaca/2015/06/05/news/tecniche-di-vendita-primo-esame-1.11563552



PRIMO ESAME PER IL CORSO IN TECNICHE DI VENDITA,
ESCLUSIVA IN ITALIA DELL’ATENEO TERAMANO
by Redazione Abruzzo Magazine | giu 5, 2015 | News | 0 comments

L’attivazione di questo corso è una esclusiva, in Italia, dell’ateneo teramano ed è frutto della collaborazione tra Università e Atsc (Agenti Teramo
Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione, con indirizzo in intermediazione
commerciale. Di fatto, è la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all’interno di un percorso di studi, per meglio
supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio. Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha
come docente il professor Marco Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione di agente
possono acquisire le competenze e le abilità necessarie a interpretare i rapidi mutamenti del mercato e a interloquire con una clientela sempre
più attenta, competente e disincantata. Per gli agenti già avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione per qualificare il
proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato moderno che necessita di professionalità sempre più qualificate, sia
come garanzia per le case mandanti che per gli stessi agenti di commercio. Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano
sull’analisi delle più importanti tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie più
efficaci per operare all’interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso imprevedibili. «Insieme all’Università – spiega Franco Damiani,
presidente Atsc-Usarci – abbiamo elaborato una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive diverse, così da poterne
comprendere le logiche più sofisticate e agire di conseguenza. L’istituzione di questo percorso di studi è la dimostrazione del fatto che l’attività
dell’agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da una parte richieda un’attenta e continua
formazione, dall’altra fornisca preziose opportunità per raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

Submit a Comment
L'indirizzo email non verrà pubblicato. I campi obbligatori sono contrassegnati *

Nome *

Email *

Sito web

   Home Articoli News Archivio

http://www.abruzzomagazine.it/articoli/
http://www.abruzzomagazine.it/category/news/
http://www.abruzzomagazine.it/news/
http://www.abruzzomagazine.it/
http://www.abruzzomagazine.it/author/redazione/
http://www.abruzzomagazine.it/archivio-uscite/




studi è la dimostrazione del fatto che l’attività dell’agente di commercio sia ormai da considerare
una  vera  e  propria  professione  e,  come  tale,  da  una  parte  richieda  un’attenta  e  continua
formazione,  dall’altra  fornisca  preziose  opportunità  per  raggiungere  un  elevato  grado  di
soddisfazione e realizzazione personali». 

http://www.abruzzomagazine.it/primo-esame-per-il-corso-in-tecniche-di-vendita-esclusiva-in-italia-dellateneo-
teramano/





Domani,  venerdì  5  giugno,  si  svolgeranno  le  prime  prove  d'esame  in  Tecniche  di  vendita,
insegnamento del corso di laurea in Scienze della Comunicazione dell'Università L’attivazione di
questo corso è una esclusiva, in Italia, dell’Ateneo teramano ed è frutto della collaborazione tra
Università e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso
di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale. 

Di fatto, è la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno di un percorso
di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio. 
Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi (nella foto di Stefano D'Alessandro, insieme al Prof. Franco Damiani). 
Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione di agente
possono acquisire le competenze e le abilità necessarie ad interpretare i  rapidi  mutamenti  del
mercato e ad interloquire con una clientela sempre più attenta, competente e disincantata. Per gli
agenti già avviati nella professione il  corso rappresenta invece una occasione per qualificare il
proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato moderno che necessita
di professionalità sempre più qualificate, sia come garanzia per le case mandanti che per gli stessi
agenti di commercio.
Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle più importanti
tecniche  di  vendita  elaborate  nel  corso  degli  anni,  consentendo  agli  studenti  di  acquisire  le
metodologie  più  efficaci  per  operare  all'interno  di  contesti  socio-economici  mutevoli  e  spesso
imprevedibili.
«Insieme all’Università - spiega Franco Damiani - Presidente ATSC-Usarci – abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai  futuri  agenti  di  commercio un patrimonio di competenze
pratiche  e  teoriche  indispensabili  per  poter  valutare  le  metodologie  e  le  tecniche  di  vendita
secondo prospettive diverse, così da poterne comprendere le logiche più sofisticate e agire di
conseguenza. 
L'istituzione di  questo percorso di  studi  è la dimostrazione del  fatto che l'attività dell'agente di
commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da una parte
richieda un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisca preziose opportunità per raggiungere
un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.agica.it/blog/abruzzo/2015/06/teramo-primo-esame-in-tecniche-di-vendita-il-5-giugno/
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TERAMO  - Domani,  venerdì  5  giugno,  si
svolgeranno  le  prime  prove  d'esame  in
Tecniche di vendita, insegnamento del corso
di  laurea  in  Scienze  della  Comunicazione
dell'UniversitàL’attivazione di questo corso è
una esclusiva, in Italia, dell’Ateneo teramano
ed è frutto della collaborazione tra Università

e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso di
laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale. 
Di fatto, è la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno di
un percorso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli
agenti di commercio. 
Il  corso  in  Tecniche  di  vendita  di  Scienze  della  Comunicazione  ha  come  docente  il
Professor  Marco Galdenzi  (nella  foto di  Stefano D'Alessandro,  insieme al  Prof.  Franco
Damiani). 
Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione
di agente possono acquisire le competenze e le abilità necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti  del  mercato  e  ad  interloquire  con  una  clientela  sempre  più  attenta,
competente e disincantata. Per gli agenti già avviati nella professione il corso rappresenta
invece una occasione per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come
richiesto dal mercato moderno che necessita di professionalità sempre più qualificate, sia
come  garanzia  per  le  case  mandanti  che  per  gli  stessi  agenti  di  commercio.
Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle più
importanti tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di
acquisire le metodologie più efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici
mutevoli e spesso imprevedibili.
«Insieme all’Università  -  spiega  Franco  Damiani  -  Presidente  ATSC-Usarci  –  abbiamo
elaborato  una  piattaforma  formativa  che  offra  ai  futuri  agenti  di  commercio  un
patrimonio  di  competenze  pratiche  e  teoriche  indispensabili  per  poter  valutare  le
metodologie  e  le  tecniche  di  vendita  secondo  prospettive  diverse,  così  da  poterne



comprendere le logiche più sofisticate e agire di conseguenza. 
L'istituzione  di  questo  percorso  di  studi  è  la  dimostrazione  del  fatto  che  l'attività
dell'agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come
tale, da una parte richieda un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisca preziose
opportunità  per  raggiungere  un  elevato  grado  di  soddisfazione  e  realizzazione
personali». 

http://www.hgnews.it/articoli/read/id/8135/A-Teramo-domani-il-primo-esame-per-il-corso-in-Tecniche-di-
vendita.html





TERAMO  –  Domani,  venerdì  5
giugno, si svolgeranno le prime prove
d’esame  in  Tecniche di  vendita,
insegnamento del corso di laurea in
Scienze  della  Comunicazione
dell’Università di Teramo.

L’attivazione  di  questo  corso  è  una
esclusiva,  in  Italia,  dell’Ateneo
teramano  ed  è  frutto  della
collaborazione tra Università e ATSC
(Agenti  Teramo Senza Confini)  che,
due anni fa, hanno pensato insieme il
corso  di  laurea  in  Scienze  della
Comunicazione  con  indirizzo  in
intermediazione  commerciale.  Di
fatto, è la prima volta che un ateneo
italiano  inserisce  questa  disciplina  all’interno  di  un  percorso  di  studi,  per  meglio  supportare  il
percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione
di  agente  possono  acquisire  le  competenze  e  le  abilità  necessarie  ad  interpretare  i  rapidi
mutamenti  del  mercato  e  ad  interloquire  con  una  clientela  sempre  più  attenta,  competente  e
disincantata. Per gli agenti già avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per  qualificare  il  proprio  bagaglio  di  esperienze  e  conoscenze,  come  richiesto  dal  mercato
moderno che necessita di professionalità sempre più qualificate, sia come garanzia per le case
mandanti che per gli stessi agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull’analisi delle più importanti
tecniche  di  vendita  elaborate  nel  corso  degli  anni,  consentendo  agli  studenti  di  acquisire  le
metodologie  più  efficaci  per  operare  all’interno  di  contesti  socio-economici  mutevoli  e  spesso
imprevedibili.

«Insieme all’ Università - spiega Franco Damiani – Presidente ATSC-Usarci – abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai  futuri  agenti  di  commercio un patrimonio di competenze
pratiche  e  teoriche  indispensabili  per  poter  valutare  le  metodologie  e  le  tecniche  di  vendita
secondo prospettive diverse, così da poterne comprendere le logiche più sofisticate e agire di
conseguenza. L’istituzione di  questo percorso di studi  è la dimostrazione del fatto che l’attività
dell’agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da
una parte richieda un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisca preziose opportunità per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.lopinionista.it/notizie/primo-esame-per-il-corso-in-tecniche-di-vendita-esclusiva-in-italia-
delluniversita-di-teramo-306383.html
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Si svolgeranno domani i
primi esami in Tecniche di
vendita, insegnamento del
corso di laurea in Scienze
della Comunicazione
dell’Università di
Teramo.L’attivazione di
questo corso è una
esclusiva, in Italia,
dell’Ateneo teramano ed è

frutto della collaborazione tra Università e ATSC (Agenti Teramo Senza
Confini) che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso di laurea in Scienze
della Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale. Di fatto, è
la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all’interno di
un corso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di
innovazione degli agenti di commercio.Il corso in Tecniche di vendita di
Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco Galdenzi.
Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano avvicinarsi alla
professione di agente potranno acquisire le competenze e le abilità
necessarie ad interpretare i rapidi mutamenti del mercato e ad interloquire
con una clientela sempre più attenta, competente e disincantata. Per gli
agenti già avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto
dal mercato moderno che necessita di professionalità sempre più qualificate,
sia come garanzia per le case mandanti che per gli stessi agenti di
commercio.Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si
concentrano sull’analisi delle più importanti tecniche di vendita elaborate nel
corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie più
efficaci per operare all’interno di contesti socio­economici mutevoli e spesso
imprevedibili.«Insieme all’Università – spiega Franco Damiani – Presidente
ATSC­Usarci – abbiamo elaborato una piattaforma formativa che offra ai
futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze pratiche e teoriche
indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, così da poterne comprendere le logiche più
sofisticate e agire di conseguenza. L’istituzione di questo percorso di studi è
la dimostrazione del fatto che l’attività dell’agente di commercio sia ormai da
considerare una vera e propria professione e, come tale, da una parte
richiede un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisce preziose
opportunità per raggiungere un elevato grado di soddisfazione e
realizzazione personali».
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Primo esame per il corso in Tecniche di vendita

Esclusiva in Italia dell'Università di Teramo
TERAMO – Domani, venerdì 5 giugno, si svolgeranno le prime prove d'esame
in  Tecniche  di  vendita,  insegnamento  del  corso  di  laurea  in  Scienze  della
Comunicazione dell'Università di Teramo. L’attivazione di questo corso è una
esclusiva,  in  Italia,  dell’Ateneo  teramano  ed  è  frutto  della  collaborazione  tra
Università  e  ATSC  (Agenti  Teramo  Senza  Confini)  che,  due  anni  fa,  hanno
pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo
in  intermediazione  commerciale.  Di  fatto,  è  la  prima  volta  che  un  ateneo
italiano inserisce questa disciplina all'interno di un percorso di studi, per meglio
supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio. Il
corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente
il Professor Marco Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che
intendono  avvicinarsi  alla  professione  di  agente  possono  acquisire  le
competenze e le abilità necessarie ad interpretare i rapidi mutamenti del mercato
e  ad  interloquire  con  una  clientela  sempre  più  attenta,  competente  e
disincantata.  Per  gli  agenti  già  avviati  nella  professione  il  corso  rappresenta
invece  una  occasione  per  qualificare  il  proprio  bagaglio  di  esperienze  e
conoscenze,  come  richiesto  dal  mercato  moderno  che  necessita  di
professionalità sempre più qualificate, sia come garanzia per  le case mandanti
che  per  gli  stessi  agenti  di  commercio.  Seguendo  un  approccio  fortemente
critico,  le  lezioni  si  concentrano  sull'analisi  delle  più  importanti  tecniche  di
vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie  più  efficaci  per  operare  all'interno  di  contesti  socio­economici
mutevoli  e  spesso  imprevedibili.  «Insieme  all’Università  ­  spiega  Franco
Damiani  ­  Presidente  ATSC­Usarci  –  abbiamo  elaborato  una  piattaforma
formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche
di vendita secondo prospettive diverse, così da poterne comprendere le logiche
più sofisticate e agire di conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi è
la  dimostrazione del  fatto  che  l'attività  dell'agente  di  commercio  sia  ormai  da
considerare una vera e propria professione e, come  tale, da una parte  richieda
un’attenta  e  continua  formazione,  dall’altra  fornisca  preziose  opportunità  per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».
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Università di Teramo e ATSC: primi esami in Tecniche di
vendita, corso in esclusiva all’ateneo teramano

4 giugno 2015 |  Inserito in Territorio |  Scritto da redazione

 

Si svolgeranno domani i primi esami in Tecniche di
vendita, insegnamento del corso di laurea in Scienze
della Comunicazione dell’Università di Teramo.
 

L’attivazione di questo corso è una esclusiva, in Italia,
dell’Ateneo teramano ed è frutto della collaborazione tra
Università e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che,
due anni fa, hanno pensato insieme il corso di laurea in
Scienze della Comunicazione con indirizzo in
intermediazione commerciale. Di fatto, è la prima volta
che un ateneo italiano inserisce questa disciplina
all’interno di un corso di studi, per meglio supportare il

percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio.
 

 

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco Galdenzi.
Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano avvicinarsi alla professione di agente potranno
acquisire le competenze e le abilità necessarie ad interpretare i rapidi mutamenti del m
ercato e ad interloquire con una clientela sempre più attenta, competente e disincantata. Per gli agenti già
avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione per qualificare il proprio bagaglio di
esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato moderno che necessita di professionalità sempre più
qualificate, sia come garanzia per le case mandanti che per gli stessi agenti di commercio.
 

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull’analisi delle più importanti tecniche di
vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie più efficaci per
operare all’interno di contesti socio­economici mutevoli e spesso imprevedibili.
 

 

«Insieme all’Università – spiega Franco Damiani – Presidente ATSC­Usarci – abbiamo elaborato una
piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze pratiche e teoriche
indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive diverse, così da
poterne comprendere le logiche più sofisticate e agire di conseguenza. L’istituzione di questo percorso di studi
è la dimostrazione del fatto che l’attività dell’agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria
professione e, come tale, da una parte ric
hiede un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisce preziose opportunità per raggiungere un elevato
grado di soddisfazione e realizzazione personali».
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UNIVERSITÀ DI TERAMO E ATSC: PRIMI ESAMI IN TECNICHE DI VENDITA, CORSO IN ESCLUSIVA ALL'ATENEO
TERAMANO

Valutazione attuale:  / 0 
Scarso Ottimo  Vota

Eventi e manifestazioni ­ Cultura
Scritto da Maria Orlandi   

Teramo – Si sono svolti ieri, all'Università di Teramo, i primi esami in Tecniche di vendita, insegnamento del corso
di laurea in Scienze della Comunicazione.
L'attivazione di  questo  corso  è  una  esclusiva,  in  Italia,  dell'Ateneo  teramano ed  è  frutto  della  collaborazione  tra
Università  e  ATSC  (Agenti  Teramo  Senza  Confini)  che,  due  anni  fa,  hanno  pensato  insieme  il  corso  di  laurea  in
Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale. Di fatto, è la prima volta che un ateneo
italiano inserisce questa disciplina all'interno di un corso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di
innovazione degli agenti di commercio.

Il  corso  in  Tecniche  di  vendita  di  Scienze  della  Comunicazione  ha  come  docente  il  Professor  Marco  Galdenzi.
Attraverso  lo  studio  di  questa  materia,  coloro  che  intendano  avvicinarsi  alla  professione  di  agente  potranno
acquisire le competenze e le abilità necessarie ad interpretare i rapidi mutamenti del mercato e ad interloquire con
una  clientela  sempre  più  attenta,  competente  e  disincantata.  Per  gli  agenti  già  avviati  nella  professione  il  corso
rappresenta invece una occasione per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal
mercato moderno che necessita di professionalità sempre più qualificate, sia come garanzia per le case mandanti
che per gli stessi agenti di commercio.
Seguendo  un  approccio  fortemente  critico,  le  lezioni  si  concentrano  sull'analisi  delle  più  importanti  tecniche  di
vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie più efficaci per operare
all'interno di contesti socio­economici mutevoli e spesso imprevedibili.

«Insieme  all'Università  ­  spiega  Franco Damiani  ­  Presidente  ATSC­Usarci  –  abbiamo  elaborato  una  piattaforma
formativa  che offra ai  futuri  agenti  di  commercio un patrimonio di  competenze pratiche e  teoriche  indispensabili
per  poter  valutare  le  metodologie  e  le  tecniche  di  vendita  secondo  prospettive  diverse,  così  da  poterne
comprendere  le  logiche  più  sofisticate  e  agire  di  conseguenza.  L'istituzione  di  questo  percorso  di  studi  è  la
dimostrazione  del  fatto  che  l'attività  dell'agente  di  commercio  sia  ormai  da  considerare  una  vera  e  propria
professione  e,  come  tale,  da  una  parte  richiede  un'attenta  e  continua  formazione,  dall'altra  fornisce  preziose
opportunità per raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».
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