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QUOTIDIANO DELL'ABRUZZO

Venerdi 5 giugno 2015

O.G:GIA“ SCIENZEDEI.I.ACOMI.INICAZIONE o : '
Tecniche di vendita, primo esame

E il nuovo insegnamento promosso dagli agenti di commercio

) TERAMO

Si svolgono oggi all'universita le
prime prove d'esame in
“Tecniche divendita”, unnuovo
insegnamento inserito nell'indi-
rizzo in Intermediazione com-
merciale del corso di laurea in

Scienze della Comunicazione. I1.

" corso & frutto della collaborazio-
ne tra ateneo e l'associazione
“Atsc Usarci” (Agenti Teramo
senza confini e Unione dei sin-
dacati degli agenti di commer-
cio) che hanno pensato insieme

questo percorso formativo affi-

dato al docente Marco Galden-
i

Di fatto, & la prima volta che
unateneo italiano inserisce que-
sta disciplina in un iter di studi,
per meglio supportare il percor-

s0 di crescita e di innovazione'

degli agenti di commercio. «At-
traverso lo studio delle tecniche
di vendita» si legge nel comuni-
cato dell'associazione «coloro
che intendono avvicinarsi alla
professione di agente possono
acquisire le abilita necessarie a

Franco Damlani (Usarcl) con il docente Marco Galdenzi

interpretare i rapidi mutamenti
del mercato e a interloquire con
una clientela sempre pilt atten-
ta, competente e disincantata.
Per gli agenti gia avviati nella
professione il corso rappresenta
invece una occasione per qualifi-
care il proprio bagaglio di espe-

rienze, come richiesto dal mer-

cato moderno». Le lezioni si con-
centrano sull'analisi delle pitt
importanti tecniche di vendita

elaborate negli anni, consenten-
do agli studenti di acquisire le
metodologie pilt efficaci. «L'isti-
tuzione di questo corson, spiega
il presidente degli agenti di com-
mercio Franco Damiani «&la di-
mostrazione che l'attivita dell’
agente di commercio sia ormai
da considerare una professione
e, come tale, richiede una conti-
nuaformazione». (md.t)
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FOCUS - Formazione

Le tecniche di vendita entrano nell’universita

Su richiesta di Franco Damiani, presidente dell’associazione ATSC (Agenti Teramo Senza Confini), I’Universita degli
Studi di Teramo ha attivato un innovativo insegnamento sulle tecniche di vendita. L’iniziativa, una novita pressoché
assoluta all’interno del panorama accademico italiano, va ad arricchire il curriculum del corso di laurea in Scienze della
comunicazione ed ha come docente il professor Marco Galdenzi

el piti recente libro di Mario Silvano —tra i
pil autorevoli esperti italiani nella forma-
zione dei professionisti delle vendite — &
presente un paragrafo significativamente in-
titolato L'Universita ignora la parola vendite, in cui
I’Autore sottolinea la scarsa attenzione che, a suo
giudizio, il mondo accademico riserva a questa di-
sciplina.
L’attivazione di un corso sulle tecniche di vendita
€ un’esclusiva dell’Ateneo teramano e rappresenta
un’ulteriore testimonianza del contenuto innovativo
che contrassegna la cooperazione tra I'Universita e
I"’ATSC (Agenti Teramo Senza Confini), nell’ambito
della quale si inserisce anche I'importante progetto
di realizzare un corso di laurea in Scienze della Co-
municazione che dia particolare attenzione ai temi
dell’intermediazione commerciale.
Negli ultimi anni, il velocizzarsi dell’evoluzione tec-
nologica e il protrarsi della congiuntura di crisi han-
no determinato dei profondi ed evidenti cambiamen-
ti nei paradigmi competitivi, ai quali, tuttavia, non ha
ancora fatto seguito uno sviluppo altrettanto signifi-
cativo dei modelli di vendita.
Il contesto aziendale di oggigiorno si trova nella si-
tuazione di dover definitivamente superare gli ap-
procci focalizzati sul sell-in e non puo piu esimersi
dal trasformare le relazioni con le imprese distributive
in partnership collaborative, requisito indispensabi-
le per perseguire insieme la soddisfazione di un con-
sumatore sempre pil esigente, informato e maturo.
In un panorama cosl caratterizzato, trova perfetta col-
locazione la figura dell’agente/consulente — gia da an-
ni considerata la logica evoluzione del ruolo del ven-
ditore — perché e a questa professionalita che verra
sempre pit spesso chiesto di individuare e proporre
soluzioni personalizzate e customizzate per il singo-
lo cliente o territorio.
Se le aziende e la distribuzione dovranno collabo-
rare fattivamente per perseguire il sell-out, da parte
sua |’agente dovra essere in grado di coniugare la co-
noscenza diretta delle problematiche del cliente e la
capacita di indagare sulle situazioni competitive lo-
cali per proporre il mix di prodotti e servizi piu ido-
neo a perseguire le finalita condivise.
L’obiettivo cardine dell’insegnamento di Tecniche di

vendita e quello di contribuire all’acquisizione di un
complesso di competenze e abilita che metta coloro
che intendono avvicinarsi alla professione di agen-
te nelle condizioni pili idonee e fruttuose per inter-
pretare i rapidi mutamenti del mercato e interloquire
con una clientela progressivamente piu attenta, com-
petente e disincantata. D’altro lato, gli agenti gia for-
mati e avviati nella professione potranno qualificare
ulteriormente il proprio bagaglio di saperi in modo
da procedere all’evoluzione necessaria per operare
in contesti competitivi caratterizzati da un livello di
complessita senza precedenti.

Durante le lezioni verranno esposte le piti importan-
ti tecniche di vendita elaborate nel corso degli an-
ni per guidare il venditore verso la corretta gestio-
ne dell’attivita. L’approccio sara fortemente critico
e, rifuggendo da qualsiasi apprendimento passivo e
decontestualizzato, incoraggera il discente ad indi-
viduare i presupposti di validita e lo spettro di ap-
plicabilita delle tecniche di volta in volta presenta-
te. Con cio, gli studenti potranno acquisire consape-
volezza e padronanza delle metodologie pit efficaci
per muoversi in sintonia con le variazioni della con-
giuntura socio-economica in cui si troveranno effet-
tivamente ad operare.

Abbiamo chiesto all’Universita, spiega Franco Da-
miani - Presidente ATSC - Usarci - di elaborare la
piattaforma formativa piu efficace per offrire ai futu-
ri agenti di commercio un patrimonio di competen-
ze pratiche e teoriche che permetta loro di esamina-
re le metodologie e le tecniche di vendita secondo
prospettive diverse e alternative, cosi da comprender-
ne le logiche piu sofisticate e agire di conseguenza.

Nel corso del tempo, la nostra Associazione ha ma-
turato un’esperienza articolata del settore ed é riusci-
ta a sviluppare una visione molto limpida delle so-
luzioni innovative di cui necessitano le aziende che
rappresenta. Benché non si traduca automaticamen-
te in una maggiore capacita di vendere, il complesso
di queste acquisizioni ha I'indubbio merito di sugge-
rire come ottenere risultati piu favorevoli impegnan-
do meno risorse.

Tra i frequentanti il corso di laurea in Scienze del-
la comunicazione, almeno 35 hanno scelto Tecni-
che di vendita come insegnamento a scelta. La de-

cisione potrebbe rilevarsi determinante per la futura
carriera di questi studenti: il mercato avverte un for-
te bisogno di esperti in vendite e, sebbene I’acces-
so alla professione non richieda un percorso di stu-
di specifico, € comunque assodato che il possesso di
una laurea rappresenti un importante valore aggiun-
to e costituisca a pieno titolo un ottimo investimento
per I'occupazione. Il laureato & portatore di innova-
zione, intraprendenza ed entusiasmo. Il mondo im-
prenditoriale, per svincolarsi dalla profonda impas-
se evolutiva in cui versa da lungo tempo, dovra ne-
cessariamente trovare il coraggio di svecchiarsi ac-
cogliendo i giovani e dirigendo su questi la maggior
parte degli investimenti.

La laurea in Intermediazione commerciale ha il meri-
to di sottolineare che quella dell’agente di commercio
non e solo un’attivita lavorativa, ma si qualifica come
una vera e propria professione. Analogamente a tutte
le professioni, da una parte richiede un’attenta e con-
tinua preparazione, dall’altra fornisce preziose oppor-
tunita per raggiungere un elevato grado di soddisfa-
zione e realizzazione personali. La necessita di collo-
care la figura dell’agente di commercio nella prospet-
tiva di valore che le spetta sara il perno dell’interven-
to con cui partecipero alla 57a assemblea nazionale
Usarci che si terra a Belluno il 22 e 23 maggio. Il mio
intento e quello di mostrare alle istituzioni e ai dele-
gati quanto sia importante, e di fatto improcrastinabi-
le, rivitalizzare e concepire in termini pit attuali una
professionalita tradizionale ma ancora promettente.

UNIVERSITA
DEGLI STUDI
DI TERAMO

Facolta

UNITE B

omunicazione

| PROFESSIONISTI DELLA
INTERMEDIAZIONE

COMMERCIALE

LAUREA IN SCIENZE )
DELLA COMUNICAZIONE .

\’/ agenti
o) teramo

aduenteod usazcr | CONfINE

Per informazioni e iscrizioni
info: 085.8025310
mail: franco@usarciteramo.it

Tutti i dati e le informazioni contenuti nel presente focus sono stati forniti dall’azienda, che ne garantisce la correttezza e veridicita, a soli fini informativi
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»di Maria Orland; - futa di Sie/a;m DAlessandro

Le lezioni si concentrano sull’analisi delle piti importanti tecniche di vendita

elaborate nel corso degli anni

el mese di giugno si sono svolti i primi
esami in Tecniche di vendita, insegna-
mento del corso di laurea in Scienze della
Comunicazione dell’Universita di Teramo.
Tecniche di vendita ¢ proposto in esclusiva, in Italia,
dall’Ateneo teramano che, due anni fa, insieme ad
ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) ha pensato il
corso di laurea in Scienze della Comunicazione e
intermediazione commerciale.
Docente dell’insegnamento ¢ Marco Galdenzi, storico
professore della Facolta di Scienze della Comunica-~
zione di Teramo; seguendo un approccio fortemente
critico, le lezioni si concentrano sull’analisi delle piu
importanti tecniche di vendita elaborate nel corso
degli anni, per consentire agli studenti di acquisire
le metodologie piu efficaci per operare all’interno di
contesti socio~-economici mutevoli e spesso impreve-~
dibili.
Attraverso lo studio di questa
materia, coloro che intendano
avvicinarsi alla professione pos-
sono acquisire le competenze e le
abilita necessarie ad interpretare
i rapidi mutamenti del mercato e
ad interloquire con una clientela
sempre piu attenta, competente
e disincantata. Per gli agenti gia
avviati il corso rappresenta, in-
vece, un’occasione per qualifica~

re il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze.
Allinizio del primo anno, erano 54 gli agenti di com-
mercio, provenienti da tutta Italia, iscritti al corso di
laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo
in intermediazione commerciale; un numero tripli-
cato gia al secondo anno accademico, mentre sono
gia oltre 50 gli agenti interessati ad iscriversi per il
2015/2016.

«Insieme all’Universita ~ spiega Franco Damiani,
presidente ATSC — abbiamo elaborato una piatta-
forma formativa, senza obbligo di frequenza, che
offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio

di competenze pratiche e teoriche indispensabili per
poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne com-
prendere le logiche piu sofisticate e agire di conse-~
guenza. Listituzione di questo percorso dimostra
come lattivita dell’agente di commercio sia ormai da
considerare una vera e propria
professione e, in quanto tale, da
una parte richiede un’attenta e
continua formazione, dall’altra
fornisce preziose opportunita
per raggiungere un elevato grado
di soddisfazione e realizzazione
personali».

Per informazioni e iscrizioni
anno accademico 2015/2016
Franco Damiani T. 335.349190
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In primo piano Alessandra Simonetti,
procuratore Agenzia generale Abruzzo. Alle sue
spalle, da sinistra, Andrea Novelli, agente
generale Abruzzo e Marche, e Salvatore Orefice,
Area manager Italia Centro. (foto Laura Cavaliere)
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IL PRESIDENTE ATSC-USARCI, FRANCO
DAMIANI, E STATO OSPITE NELLE SCORSE
SETTIMANE DELLA TRASMISSIONE DI RAI

1,"A CONTI FATTI", PER PARLARE DELLA
VICENDA DI GASPARE GRELLI. UNA
STORIA SIMILE A QUELLA DI 500.000
CONTRIBUENTI SILENTI, LAVORATORI
CHE HANNO VERSATO CONTRIBUTI
PREVIDENZIALI ALLENASARCO,

MA CHE NON HANNO DIRITTO A
NESSUNA PENSIONE INTEGRATIVA, PER
MANCANZA DEI REQUISITI MINIMI

AbruzzoMagazine

DI FEDERICO NIASI

LE TECNICHE DI VENDITA
INSEGNATE ALL'UNIVERSITA

UN PERCORSO, PRIMO CASO IN ITALIA, VOLUTO DA ATSC
(AGENTI TERAMO SENZA CONFINI) E DALLATENEO TERAMANO

i sono svolti a inizio giugno, presso

I’Universita degli Studi di Teramo, i

primi esami in Tecniche di vendita,

insegnamento del corso di laurea in
Scienze della Comunicazione. L’attivazione di
questo corso ¢ un’esclusiva nazionale dell’ate-
neo teramano ed ¢ frutto della collaborazione tra
I’universita e Atsc (Agenti Teramo senza confi-
ni) che, due anni fa, hanno pensato insieme il
corso di laurea in Scienze della Comunicazione
con indirizzo in intermediazione commerciale.
Di fatto, ¢ la prima volta che un polo accademi-
co italiano inserisce questa disciplina all'interno
di un percorso di studi, per meglio supportare il
percorso di crescita e d’innovazione degli agen-
ti di commercio. Il corso in Tecniche di vendita
ha come docente il professor Marco Galdenzi (a
destra nell’immagine in alto, fotografato insieme
a Franco Damiani, presidente Atsc-Usarci). At-
traverso lo studio di questa materia, coloro che
intendono avvicinarsi alla professione di agente
possono acquisire le competenze e le abilita ne-

cessarie per interpretare i rapidi mutamenti del
mercato e interloquire con una clientela sem-
pre piu attenta, competente e disincantata. Per
gli agenti gia avviati nella professione, il corso
rappresenta invece un’occasione per qualifica-
re il bagaglio di esperienze e conoscenze, come
richiesto dal mercato moderno, che necessita di
professionalita sempre piu qualificate. Seguen-
do un approccio fortemente critico, le lezioni
si concentrano sull’analisi delle piu importanti
tecniche di vendita, consentendo agli studenti di
acquisire le metodologie piu efficaci per operare
all’interno di contesti socio-economici mutevoli
e spesso imprevedibili. «Insieme all’universita -
spiega Franco Damiani, presidente Atsc-Usarci
- abbiamo elaborato una piattaforma formativa
che offra ai futuri agenti di commercio un pa-
trimonio di competenze pratiche e teoriche indi-
spensabili per poter valutare le metodologie e le
tecniche di vendita secondo prospettive diverse,
cosi da poterne comprendere le logiche piu sofi-
sticate e agire di conseguenzay.

FOTO DI STEFANO D'ALESSANDRO
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Tecniche di vendita, primo esame

E il nuovo insegnamento promosso dagli agenti di commercio
05giugno 2015 = v gy .’
( ALENTOGAS HERA

comm marche

TERAMO. Si svolgono oggi all'universita le prime prove d'esame in “Tecniche
di vendita”, un nuovo insegnamento inserito nell'indirizzo in Intermediazione

commerciale del corso di laurea in Scienze della Comunicazione. Il corso & IN EDICOLA
0 frutto della collaborazione tra ateneo e I'associazione “Atsc Usarci” (Agenti Sfoglia IL CENTRO su tutti i tuoi
Teramo senza confini e Unione dei sindacati degli agenti di commercio) che schermi digitall.

o Twoot L . ) 3 Mesi a soli 19,99€
hanno pensato insieme questo percorso formativo affidato al docente Marco

0 Galdenzi. ATTIVA PRIMA PAGINA =

g+ Di fatto, € la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina in
un iter di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione
degli agenti di commercio. «Attraverso lo studio delle tecniche di vendita» si
! Linkedin legge nel comunicato dell'associazione «coloro che intendono avvicinarsi alla
professione di agente possono acquisire le abilita necessarie a interpretare i
rapidi mutamenti del mercato e a interloguire con una clientela sempre piu
M Pincerest attenta, competente e disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione
il corso rappresenta invece una occasione per qualificare il proprio bagaglio di
esperienze, come richiesto dal mercato moderno». Le lezioni si concentrano
sull'analisi delle pit importanti tecniche di vendita elaborate negli anni,
consentendo agli studenti di acquisire le metodologie piu efficaci. «L'istituzione
di questo corso», spiega il
presidente degli agenti di
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Tecniche di vendita, primo esame

E il nuovo insegnamento promosso dagli agenti di commercio

05 giugno 2015

TERAMO. Si svolgono oggi all'universita le prime prove d'esame in “Tecniche di vendita”,
un nuovo insegnamento inserito nell'indirizzo in Intermediazione commerciale del corso di
laurea in Scienze della Comunicazione. Il corso e frutto della collaborazione tra ateneo e
I'associazione “Atsc Usarci” (Agenti Teramo senza confini e Unione dei sindacati degli
agenti di commercio) che hanno pensato insieme questo percorso formativo affidato al
docente Marco Galdenzi.

Di fatto, € la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina in un iter di
studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di
commercio. «Attraverso lo studio delle tecniche di vendita» si legge nel comunicato
dell'associazione «coloro che intendono avvicinarsi alla professione di agente possono
acquisire le abilita necessarie a interpretare i rapidi mutamenti del mercato e a interloquire
con una clientela sempre piu attenta, competente e disincantata. Per gli agenti gia avviati
nella professione il corso rappresenta invece una occasione per qualificare il proprio
bagaglio di esperienze, come richiesto dal mercato moderno». Le lezioni si concentrano
sull'analisi delle piu importanti tecniche di vendita elaborate negli anni, consentendo agli
studenti di acquisire le metodologie piu efficaci. «L'istituzione di questo corso», spiega Il
presidente degli agenti di commercio Franco Damiani «e la dimostrazione che l'attivita
dell'agente di commercio sia ormai da considerare una professione e, come tale, richiede
una continua formazione». (m.d.t.)

http://ilcentro.gelocal.it/teramo/cronaca/2015/06/05/news/tecniche-di-vendita-primo-esame-1.11563552
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PRIMO ESAME PER IL CORSO IN TECNICHE DI VENDITA,
ESCLUSIVA IN ITALIA DELL'ATENEO TERAMANO

by Redazione Abruzzo Magazine | giu 5, 2015 | News | 0 comments

L'attivazione di questo corso & una esclusiva, in Italia, dell’ateneo teramano ed ¢ frutto della collaborazione tra Universita e Atsc (Agenti Teramo
Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione, con indirizzo in intermediazione
commerciale. Di fatto, & la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno di un percorso di studi, per meglio
supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio. Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha
come docente il professor Marco Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione di agente
possono acquisire le competenze e le abilita necessarie a interpretare i rapidi mutamenti del mercato e a interloquire con una clientela sempre
piu attenta, competente e disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione per qualificare il
proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia
come garanzia per le case mandanti che per gli stessi agenti di commercio. Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano
sull'analisi delle pit importanti tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie piu
efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso imprevedibili. «Insieme all'Universita - spiega Franco Damiani,
presidente Atsc-Usarci — abbiamo elaborato una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive diverse, cosi da poterne
comprendere le logiche piu sofisticate e agire di conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita
dell’agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da una parte richieda un’attenta e continua
formazione, dall'altra fornisca preziose opportunita per raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».
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PRIMO ESAME PER IL CORSO IN TECNICHE DI VENDITA,
ESCLUSIVA IN ITALIA DELL'ATENEO TERAMANO

by Redazione Abruzzo Magazine | giu 5, 2015 | News | 0 comments

L’attivazione di questo corso € una esclusiva, in ltalia, dell’ateneo teramano ed é frutto della
collaborazione tra Universita e Atsc (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione, con indirizzo in intermediazione
commerciale. Di fatto, & la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all’interno
di un percorso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di
commercio. Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente |l
professor Marco Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi
alla professione di agente possono acquisire le competenze e le abilita necessarie a interpretare i
rapidi mutamenti del mercato e a interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato
moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case
mandanti che per gli stessi agenti di commercio. Seguendo un approccio fortemente critico, le
lezioni si concentrano sull’analisi delle piu importanti tecniche di vendita elaborate nel corso degli
anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie piu efficaci per operare all'interno di
contesti socio-economici mutevoli e spesso imprevedibili. «Insieme all’'Universita — spiega Franco
Damiani, presidente Atsc-Usarci — abbiamo elaborato una piattaforma formativa che offra ai futuri
agenti di commercio un patrimonio di competenze pratiche e teoriche indispensabili per poter
valutare le metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive diverse, cosi da poterne
comprendere le logiche piu sofisticate e agire di conseguenza. L'istituzione di questo percorso di



studi e la dimostrazione del fatto che l'attivita dell’agente di commercio sia ormai da considerare
una vera e propria professione e, come tale, da una parte richieda un’attenta e continua
formazione, dall’altra fornisca preziose opportunita per raggiungere un elevato grado di
soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.abruzzomagazine.it/primo-esame-per-il-corso-in-tecniche-di-vendita-esclusiva-in-italia-dellateneo-
teramano/
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Teramo, primo esame in Tecniche di vendita il 5
giugno
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Domani, venerdi 5 giugno, si svolgeranno le prime prove d'esame in Tecniche di vendita,
insegnamento del corso di laurea in Scienze della Comunicazione dell'Universita L'attivazione di
guesto corso € una esclusiva, in ltalia, dell’Ateneo teramano ed e frutto della collaborazione tra
Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso
di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale.

Di fatto, € la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno di un percorso
di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi (nella foto di Stefano D'Alessandro, insieme al Prof. Franco Damiani).

Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione di agente
possono acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi mutamenti del
mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e disincantata. Per gli
agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione per qualificare il
proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato moderno che necessita
di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case mandanti che per gli stessi
agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle pit importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.

«Insieme all’Universita - spiega Franco Damiani - Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire di
conseguenza.

L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che l'attivita dell'agente di
commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da una parte
richieda un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisca preziose opportunita per raggiungere
un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.agica.it/blog/abruzzo/2015/06/teramo-primo-esame-in-tecniche-di-vendita-il-5-giugno/
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TERAMO - Domani, venerdi 5 giugno, si svolgeranno le prime
prove d'esame in Tecniche di vendita, insegnamento del corso di
laurea in Scienze della Comunicazione dell'Universita
L’attivazione di questo corso € una esclusiva, in Italia, dell’Ateneo
teramano ed e frutto della collaborazione tra Universita e ATSC
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(Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato
insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con

=~ B indirizzo in intermediazione commerciale.

Di fatto, € la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno di un percorso di studi, per meglio
supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco Galdenzi (nella foto di
Stefano D'Alessandro, insieme al Prof. Franco Damiani).

Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione di agente possono acquisire le
competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela
sempre piu attenta, competente e disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una
occasione per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato moderno che
necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case mandanti che per gli stessi agenti di
commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle pit importanti tecniche di vendita
elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie piu efficaci per operare all'interno di
contesti socio-economici mutevoli e spesso imprevedibili.

«Insieme all’Universita - spiega Franco Damiani - Presidente ATSC-Usarci - abbiamo elaborato una piattaforma formativa
che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare
le metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu
sofisticate e agire di conseguenza.

L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita dell'agente di commercio sia ormai da
considerare una vera e propria professione e, come tale, da una parte richieda un’attenta e continua formazione,
dall’altra fornisca preziose opportunita per raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».
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H, \:L‘Hf]\ TERAMO - Domani, venerdi 5 giugno, si

~ svolgeranno le prime prove d'esame in

QL‘I l'll\]/ ]_* Tecniche di vendita, insegnamento del corso

- et di laurea in Scienze della Comunicazione

dell'Universital’attivazione di questo corso &

fl-rl_—:——_t;___ una esclusiva, in Italia, dell’Ateneo teramano

ed e frutto della collaborazione tra Universita

e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso di
laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale.

Di fatto, € la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno di

un percorso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli
agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il
Professor Marco Galdenzi (nella foto di Stefano D'Alessandro, insieme al Prof. Franco
Damiani).

Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione
di agente possono acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta,
competente e disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta
invece una occasione per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come
richiesto dal mercato moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia
come garanzia per le case mandanti che per gli stessi agenti di commercio.
Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle piu
importanti tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di
acquisire le metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici
mutevoli e spesso imprevedibili.

«Insieme all’Universita - spiega Franco Damiani - Presidente ATSC-Usarci - abbiamo
elaborato una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un
patrimonio di competenze pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le
metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive diverse, cosi da poterne



comprendere le logiche piu sofisticate e agire di conseguenza.

L'istituzione di questo percorso di studi € la dimostrazione del fatto che I'attivita
dell'agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come
tale, da una parte richieda un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisca preziose
opportunita per raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione
personali».

http://www.hgnews.it/articoli/read/id/8135/A-Teramo-domani-il-primo-esame-per-il-corso-in-Tecniche-di-
vendita.html
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Primo esame per il corso in Tecniche di vendita, esclusiva
in Italia dell’Universita di Teramo

by Redazione () 4 giugno 2015 =y Scuola, Teramo
TERAMO - Domani, venerdi 5 P

giugno, si svolgeranno le prime prove
d'esame in Tecniche di vendita,
insegnamento del corso di laurea in
Scienze della Comunicazione
dell’'Universita di Teramo.

L'attivazione di questo corso e una
esclusiva, in Italia, dellAteneo
teramano ed €& frutto della
collaborazione tra Universita e ATSC
(Agenti Teramo Senza Confini) che,
due anni fa, hanno pensato insieme il
corso di laurea in Scienze della
Comunicazione con indirizzo in
intermediazione commerciale. Di
fatto, & la prima volta che un ateneo
italiano inserisce questa disciplina all’interno di un percorso di studi, per meglio supportare il
percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione
di agente possono acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato
moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case
mandanti che per gli stessi agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull’analisi delle piu importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.

«Insieme all' Universita - spiega Franco Damiani — Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire di
conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita
dell'agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da
una parte richieda un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisca preziose opportunita per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.lopinionista.it/notizie/primo-esame-per-il-corso-in-tecniche-di-vendita-esclusiva-in-italia-
delluniversita-di-teramo-306383.html
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Universita di Teramo e ATSC: primi esami in
Tecniche di vendita, corso in esclusiva allateneo
teramano

Si svolgeranno domani i
primi esami in Tecniche di
vendita, insegnamento del
corso di laurea in Scienze
della Comunicazione
dell’'Universita di

Teramo.L attivazione di
questo corso € una
esclusiva, in Italia,
dell’Ateneo teramano ed &

frutto della collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza
Confini) che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso di laurea in Scienze
della Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale. Di fatto, &
la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno di
un corso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di
innovazione degli agenti di commercio.ll corso in Tecniche di vendita di
Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco Galdenzi.
Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano avvicinarsi alla
professione di agente potranno acquisire le competenze e le abilita
necessarie ad interpretare i rapidi mutamenti del mercato e ad interloquire
con una clientela sempre piu attenta, competente e disincantata. Per gli
agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto
dal mercato moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate,
sia come garanzia per le case mandanti che per gli stessi agenti di
commercio.Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si
concentrano sull'analisi delle piu importanti tecniche di vendita elaborate nel
corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie piu
efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.«Insieme all’'Universita — spiega Franco Damiani — Presidente
ATSC-Usarci — abbiamo elaborato una piattaforma formativa che offra ai
futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze pratiche e teoriche
indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu
sofisticate e agire di conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi &
la dimostrazione del fatto che I'attivita del’agente di commercio sia ormai da
considerare una vera e propria professione e, come tale, da una parte
richiede un’attenta e continua formazione, dall'altra fornisce preziose
opportunita per raggiungere un elevato grado di soddisfazione e
realizzazione personali».
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Notizie d’Abruzzo

Universita di Teramo e ATSC: primi esami in
Tecniche di vendita, corso in esclusiva all'ateneo
teramano

Si svolgeranno domani i primi esami in Tecniche di
\(‘” ‘1\ vendita, insegnamento del corso di laurea in
Scienze della Comunicazione dell’Universita di
Teramo.l'attivazione di questo corso €& una
l ] p 1\' " I ~ esclusiva, in ltalia, dell’Ateneo teramano ed é frutto
( [ della collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti
Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
pensato insieme il corso di laurea in Scienze della
- B—ee. Comunicazione con indirizzo in intermediazione
- commerciale. Di fatto, € la prima volta che un
ateneo italiano inserisce questa disciplina
L — allinterno di un corso di studi, per meglio
. supportare il percorso di crescita e di innovazione
degli agenti di commercio.ll corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come
docente il Professor Marco Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano
avvicinarsi alla professione di agente potranno acquisire le competenze e le abilita necessarie ad
interpretare i rapidi mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta,
competente e disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece
una occasione per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal
mercato moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le
case mandanti che per gli stessi agenti di commercio.Seguendo un approccio fortemente critico, le
lezioni si concentrano sull’analisi delle piu importanti tecniche di vendita elaborate nel corso degli
anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie piu efficaci per operare all'interno di
contesti socio-economici mutevoli e spesso imprevedibili.«Insieme all’Universita — spiega Franco
Damiani — Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato una piattaforma formativa che offra ai
futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze pratiche e teoriche indispensabili per poter
valutare le metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive diverse, cosi da poterne
comprendere le logiche piu sofisticate e agire di conseguenza. L'istituzione di questo percorso di
studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita dell’agente di commercio sia ormai da considerare
una vera e propria professione e, come tale, da una parte richiede un’attenta e continua
formazione, dall’altra fornisce preziose opportunita per raggiungere un elevato grado di
soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.quiquotidiano.it/universita-di-teramo-e-atsc-primi-esami-in-tecniche-di-vendita-corso-in-esclusiva-
allateneo-teramano/
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Primo esame per il corso in Tecniche di vendita

Esclusiva in Italia dell'Universita di Teramo

TERAMO — Domani, venerdi 5 giugno, si svolgeranno le prime prove d'esame
in Tecniche di vendita, insegnamento del corso di laurea in Scienze della
Comunicazione dell'Universita di Teramo. L’attivazione di questo corso ¢ una
esclusiva, in Italia, dell’Ateneo teramano ed ¢ frutto della collaborazione tra
Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo
in intermediazione commerciale. Di fatto, ¢ la prima volta che un ateneo
italiano inserisce questa disciplina all'interno di un percorso di studi, per meglio
supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio. 11
corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente
il Professor Marco Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che
intendono avvicinarsi alla professione di agente possono acquisire le
competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi mutamenti del mercato
e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta
invece una occasione per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e
conoscenze, come richiesto dal mercato moderno che necessita di
professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case mandanti
che per gli stessi agenti di commercio. Seguendo un approccio fortemente
critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle piu importanti tecniche di
vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici
mutevoli e spesso imprevedibili. «Insieme all’Universita - spiega Franco
Damiani - Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato una piattaforma
formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche
di vendita secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche
piu sofisticate e agire di conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi &
la dimostrazione del fatto che l'attivita dell'agente di commercio sia ormai da
considerare una vera e propria professione e, come tale, da una parte richieda
un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisca preziose opportunita per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

Piace a 6 persone.
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TERAMO - Domani, venerdi 5 giugno, si svolgeranno le prime prove d'esame in Tecniche di

Primo esame per il corso in Tecniche di vendita

Esclusiva in Italia dell'Universita di Teramo

S - vendita, insegnamento del corso di laurea in Scienze della
. 13 SN comunicazione dell'Universita di Teramo. Lattivazione di
¢ questo corso € una esclusiva, in Italia, dell’Ateneo
6‘ _ \L} l "\' | teramano ed ¢ frutto della collaborazione tra Universita e
‘] ' ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa,
. hanno pensato insieme il corso di laurea in Scienze della
Rk | ————. Comunicazione con indirizzo in intermediazione
| commerciale. Di fatto, € la prima volta che un ateneo
~__ italiano inserisce questa disciplina all'interno di un
percorso di studi, per meglio supportare il percorso di
crescita e di innovazione degli agenti di commercio. Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della
Comunicazione ha come docente il Professor Marco Galdenzi. Attraverso lo studio di questa
materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione di agente possono acquisire le
competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi mutamenti del mercato e ad interloquire
con una clientela sempre piu attenta, competente e disincantata. Per gli agenti gia avviati nella
professione il corso rappresenta invece una occasione per qualificare il proprio bagaglio di
esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato moderno che necessita di professionalita
sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case mandanti che per gli stessi agenti di
commercio. Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle pit
importanti tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire
le metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili. «Insieme all’'Universita - spiega Franco Damiani - Presidente ATSC-Usarci — abbiamo
elaborato una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di
competenze pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di
vendita secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire
di conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi € la dimostrazione del fatto che I'attivita
dell'agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da
una parte richieda un‘attenta e continua formazione, dall’altra fornisca preziose opportunita per

raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.allnewsabruzzo.it/articolo.asp?id=27610
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Primo esame per il corso in Tecniche di : -
vendita, esclusiva in Italia dell’'Universita  vioeooemese

di Teramo

Terameo — Domand, venerdi 5 giugno, 5 svolzeranno e prime prove d'ssame in Tecndche di vendita,
insesnaments del corso & lureain Scisnze dolla Comumicarions el Universita di Teramo.
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Tl corso in Tecniche & vendita di Seisnze della Comunicarions ha come docents il Professor Marco Galdansi.
Attraverse bo studic di questa materia, coloro che intendone anvicinarsi ala professione 4 azente possono
acqmiziTe ke competanze e abilita neceszarie ad interpretars i rapidi mutamenti del mercato 2 ad
interloquitTe con una clientsla sempre pinl attenta, competante @ disincantata. Per gh azenti gia aniati nella
profaszione il corso rappresenta invers una cocasicone per qualificars il propric bagastio & esperienze e
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Primo esame per il corso in Tecniche di
vendita, esclusiva in Italia dell’'Universita
di Teramo

Teramo — Domani, venerdi 5 giugno, si svolgeranno le prime prove d’esame in Tecniche di vendita,
insegnamento del corso di laurea in Scienze della Comunicazione dell'Universita di Teramo.

L’attivazione di questo corso € una esclusiva, in Italia, dell’Ateneo teramano ed é frutto della
collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione
commerciale. Di fatto, é la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno
di un percorso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di
commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione
di agente possono acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi mutamenti
del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e disincantata. Per
gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione per qualificare il
proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato moderno che necessita di
professionalita sempre pit qualificate, sia come garanzia per le case mandanti che per gli stessi
agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull’analisi delle piti importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.

«Insieme all'Universita — spiega Franco Damiani — Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita secondo
prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire di conseguenza.
L’istituzione di questo percorso di studi ¢ la dimostrazione del fatto che l'attivita dell’agente di
commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da una parte
richieda un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisca preziose opportunita per raggiungere
un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.giulianovanews.it/2015/06/primo-esame-per-il-corso-in-tecniche-di-vendita-esclusiva-in-italia-
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Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco Galdenzi.
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Universita di Teramo e ATSC: primi esami in Tecniche di
vendlta corso in esclusiva all’ateneo teramano

4 giugno 2015 | (CJ Inserito in Territorio | & Scritto da redazione

\\(‘l l '\ Si svolgeranno domani i primi esami in Tecniche

] di vendita, insegnamento del corso di laurea in
. ... .. .. Scienze della Comunicazione dell'Universita di
\L HW\/I Teramo.

- i L'attivazione di questo corso & una esclusiva, in
ltalia, dellAteneo teramano ed e frutto della
_ collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti

.-__—'"'"" Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
-~ &  pensato insieme il corso di laurea in Scienze della
Comunicazione con indirizzo in intermediazione
.. commerciale. Di fatto, & la prima volta che un
ateneo italiano inserisce questa dISCIphna all'interno di un corso di studi, per meglio supportare |l
percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano avvicinarsi alla professione
di agente potranno acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato
moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case
mandanti che per gli stessi agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle piu importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.

«Insieme all’'Universita — spiega Franco Damiani — Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire di
conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita
dell’agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da
una parte richiede un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisce preziose opportunita per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://abruzzoinarte.it/territorio/universita-di-teramo-e-atsc-primi-esami-in-tecniche-di-vendita-corso-in-
esclusiva-allateneo-teramano
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Teramo — Domani, venerdi 5 giugno, si svolgeranno le prime prove d'esame in Tecniche di vendita, insegnamento del _— e t L <
corso di laurea in Scienze della Comunicazione dell'Universita di Teramo. L'attivazione di questo corso é una esclusiva, t: L D .
in Italia, dell' Ateneo teramano ed & frutto della collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, _ -_—
due anni fa, hanno pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione ——— P’

. . s . . . [T ', * . -
commerciale. Di fatto, e la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno di un percorso di .
studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commerdo,

- ZAFFERANO
o4 Giugno 2015 ) DELL'AQUILA

. Il gusto del benessere
Categoria : Brevi 'R nelle migliori cucine d’Eur pa

FONBEREO c S ME 0O -

FELTUINUM




G.abruzzo

Te, esami tecnici vendite

Teramo — Domani, venerdi 5 giugno, si svolgeranno le prime prove d’esame in Tecniche di vendita,
insegnamento del corso di laurea in Scienze della Comunicazione dell'Universita di Teramo.
L’attivazione di questo corso ¢ una esclusiva, in Italia, dell’Ateneo teramano ed é frutto della
collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione
commerciale. Di fatto, & la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno
di un percorso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di
commercio.
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Universita di Teramo e ATSC: primi
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- Si tratta di un corso in esclusiva all'ateneo teramano ed & inserito nei programmi di > sul tetto un 3kW?
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Teramo, 5 giugno.- S5i svolgeranno oggi
allUniversita di Teramo, i primi esami in
Tecniche di vendita, insegnamente del corso di L INIZIATIVA
laurea in Sdenze della Comunicazione.

L'attivazione di questo corso & una esclusiva, in

ltalia, dellAteneo teramano ed e frutto della PER NON DIMENTICARE
collaborazione tra Universita e ATSC (Agent m nl Pluo

Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso di laurea in Scienze della

Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale. Di fatto, & la prima volta che un MO”‘Q“Q

ateneo italiano inserisce questa disciplina allinterno di un corso di studi, per meglio supportare

il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio.



Venerdi, 5 giugno 2015

CORRIERE PELIGNO.if

Quotidiano d'informazione del centro Abruzzo
Universita di Teramo e ATSC: primi
esami in Tecniche di vendita

© 2015/06/05 09:43

- Si tratta di un corso in esclusiva all'ateneo teramano ed & inserito nei programmi di
Scienza della comunicazione-

Teramo, 5 giugno.- Si svolgeranno o0ggi,
allUniversita di Teramo, i primi esami in Tecniche
di vendita, insegnamento del corso di laurea
in Scienze della Comunicazione.l'attivazione di
guesto corso & una esclusiva, in ltalia, dell’Ateneo
teramano ed e frutto della collaborazione tra
Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini)
che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso
di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale. Di fatto, &
la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno di un corso di studi, per
meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano avvicinarsi alla professione
di agente potranno acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato
moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case
mandanti che per gli stessi agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull’analisi delle piu importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.

«Insieme all’Universita — spiega Franco Damiani — Presidente ATSC-Usarci —
abbiamo elaborato una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio
un patrimonio di competenze pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le
metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive diverse, cosi da poterne
comprendere le logiche piu sofisticate e agire di conseguenza. L'istituzione di questo
percorso di studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita dell’agente di commercio sia
ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da una parte
richiede un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisce preziose opportunita per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.corrierepeligno.it/universita-di-teramo-e-atsc-primi-esami-in-tecniche-di-vendita/40410
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Tecniche di Vendita

Primi esami per il corso in esclusiva all‘ateneo teramano

esami in Tecniche di vendita, insegnamento del corso d lsurea in Scienze
della Comunicazione. L'attivazione di questo corso € una esclusiva, in
Italis, dellAteneo teramano ed & frutto della collaborazione tra Universita e
ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato
insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in
intermediazions commerciale. Di fatto, & la prima volta che un atenso
italiano insensce quests disciplina alfintemno di un corso di studi, per meglio supportare i percorso di
crescita e di innovazione degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galkdenzi. Attraverso lo studio di questa matena, coloro che intendano avvicinarsi alla professions d
agente potranno acquisire le compstenze 2 le abilitd necessane ad interpratare | rapid mutamenti del
mercato e ad interoquire con una clientela sempre pil sttents, competente e disincantata. Per gli
agentl g'é avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione per qualificare il proprio
bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato modermno che necessita di
professionalita sempre pili qualificate, sis come garanzia per le case mandanti che per gli stessi agenti
di commercio

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sullanalisi delle pil importanti
tecniche di vendita elaborste nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie
pil efficaci per operare allinterno di contesti socio-economici mutevoli @ spesso imprevedibili.

ainzieme all Universita — spiega Franco Damiani — Presidente ATSC-Uzarei — abbiamo elaborato una
piattaforma formativa che offra ai futun agenti df commercio un patnimonio df compefenze pratiche e
teoniche indizpensabill per poter valutare fe mefodologie & le fecniche dof vendits secondo prospetfive
diverse. cosi da poteme comprendere le logiche pil sofizticate e agire di conseguenza L'istituzione df
guesto percorso di studi & la dimostrazione del fafto che lattivita dellagente df commercio sia ormai da
congiderare una vers & propna profecsions & come fale da una parte nchisde un'affents e continua
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Tecniche di Vendita

R Primi esami per il corso in esclusiva all'ateneo teramano

‘QL ' "I Teramo, 5 giugno 2015 - All'Universita di Teramo si svolgeranno i primi
esami in Tecniche di vendita, insegnamento del corso di laurea in
Scienze della Comunicazione. L'attivazione di questo corso & una
-~ esclusiva, in Italia, dell’Ateneo teramano ed é frutto della collaborazione

tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa,
hanno pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in
intermediazione commerciale. Di fatto, € la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa
disciplina all'interno di un corso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di
innovazione degli agenti di commercio.
Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano avvicinarsi alla professione
di agente potranno acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato
moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case
mandanti che per gli stessi agenti di commercio.
Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle pit importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.
«Insieme all’'Universita — spiega Franco Damiani — Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire di
conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita
dell'agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da
una parte richiede un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisce preziose opportunita per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.abruzzopopolare.it/archivio-notizie-in-evidenza/50-economia-e-lavoro/14533-tecniche-di-
vendita-.html
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Teramo - Si sono svolti ieri, all'Universita di Teramo, i primi esami in Tecniche di vendita, insegnamento del corso
di laurea in Scienze della Comunicazione.

L'attivazione di questo corso € una esclusiva, in Italia, dell'Ateneo teramano ed é frutto della collaborazione tra
Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso di laurea in
Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale. Di fatto, € la prima volta che un ateneo
italiano inserisce questa disciplina all'interno di un corso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di
innovazione degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco Galdenzi.
Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano avvicinarsi alla professione di agente potranno
acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi mutamenti del mercato e ad interloquire con
una clientela sempre piu attenta, competente e disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso
rappresenta invece una occasione per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal
mercato moderno che necessita di professionalita sempre pil qualificate, sia come garanzia per le case mandanti
che per gli stessi agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle pil importanti tecniche di
vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie piu efficaci per operare
all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso imprevedibili.

«Insieme all'Universita - spiega Franco Damiani - Presidente ATSC-Usarci - abbiamo elaborato una piattaforma
formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze pratiche e teoriche indispensabili
per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive diverse, cosi da poterne
comprendere le logiche pil sofisticate e agire di conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi e la
dimostrazione del fatto che I'attivitd dell'agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria
professione e, come tale, da una parte richiede un'attenta e continua formazione, dall'altra fornisce preziose
opportunita per raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».
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UNIVERSITA DI TERAMO E ATSC: PRIMI ESAMI IN TECNICHE DI VENDITA, CORSO IN ESCLUSIVA ALL'ATENEO TERAMANO

Eventi e manifestazioni - Cultura
Scritto da Maria Orand
Domenica 07 Giugno 2015 09:21

Teramo — Si sono svolti ieri, all'Universita di Teramo, i primi esami in Tecniche di vendita,
insegnamento del corso di laurea in Scienze della Comunicazione.

L'attivazione di questo corso € una esclusiva, in Italia, dell'Ateneo teramano ed & frutto della
collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione
commerciale. Di fatto, & la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno
di un corso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di
commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano avvicinarsi alla professione
di agente potranno acquisire le competenze e le abilitd necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato
moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case
mandanti che per gli stessi agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle pit importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.

«Insieme all'Universita - spiega Franco Damiani - Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire di
conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita
dell'agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da
una parte richiede un'attenta e continua formazione, dall'altra fornisce preziose opportunita per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.chietiscalo.it/component/content/article/45-cultura/3004 2-universita-di-teramo-e-atsc-primi-esami-
in-tecniche-di-vendita-corso-in-esclusiva-allateneo-teramano.html
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All'Universita di Teramo il Primo Esame sulle Tecniche di Vendita
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All'Universita di Teramo il
Primo Esame sulle Tecniche di
Vendita

Teramo, 05-08-2015 €° Oggi 5 giugno si svolgeranno le prima prove d'esame in
Tecniche di vendita, insegnamento del corso di laurea in Scienze della
Comunicazione dellUniversita di Teramo.

L attivazione di questo corso & una esclusiva, in Italia, dellAteneo teramano ad &
frutto dells collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini)
che, due annifa, hanno pensato insieme il corso di laurea in Scienze della
Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale. Difatto, & la
prima volta che un ateneo italiano insensce questa disciplina allintemo di un
percorso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione
degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente
il Professor Marco Galdenzi. Attraverso lo studio di questa matena, coloro che
intendono avvicinarsi alla professione di agente possono acquisire le
competenze e le abilita necessare ad interpretare i rapidi mutamenti del mercato
e ad interloquire con una clientela sempre pil attenta, competente e
disincantata.

Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresents invece una
occasione per qualificare il proprio bagaglio di espenenze e conoscenze, come
richiesto dal mercato modemo che necessita di professionalita sempre pil
qualificate, sia come garanzia per le case mandanti che per gli stessi agenti di
COMMETCio.

Seguendo un approccio fortemente crtico, le lezioni si concentrano sullanalisi
delle pil importanti tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni,
consentendo agli studenti di acquisire le metodologie pil efficaci per operare
allinterno di contesti socio-economici mutevoli & spesso imprevedibiil

«Insieme sl'Universita — spiegs Franco Damiani — Presidente ATSC-Usarci
abbiamo elaborato una piattaforma formativa che offra ai futun agenti di
commercio un patnmonio di competenze pratiche e teonche indispensabili per
poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive
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All'Universita di Teramo il
Primo Esame sulle Tecniche di
Vendita

Teramo, 05-06-2015 “ Oggi 5 giugno si svolgeranno le prime prove d’esame in Tecniche di vendita,
insegnamento del corso di laurea in Scienze della Comunicazione dell'Universita di Teramo.

L'attivazione di questo corso € una esclusiva, in ltalia, del’Ateneo teramano ed & frutto della
collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione
commerciale. Di fatto, € la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno
di un percorso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di
commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione
di agente possono acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata.

Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione per
qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato moderno
che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case mandanti
che per gli stessi agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle piu importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.

«Insieme all’'Universita — spiega Franco Damiani — Presidente ATSC-Usarci “ abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire di
conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che lattivita
dell’agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da
una parte richieda un’attenta e continua formazione, dall'altra fornisca preziose opportunita per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

Per informazioni e iscrizione anno accademico 2015-2016
Telf. 085.8025310 franco@usarciteramo.it
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