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Tecniche di vendita, primo esame

E il nuovo insegnamento promosso dagli agenti di commercio

) TERAMO

Si svolgono oggi all'universita le
prime prove d'esame in
“Tecniche divendita”, unnuovo
insegnamento inserito nell'indi-
rizzo in Intermediazione com-
merciale del corso di laurea in

Scienze della Comunicazione. I1.

" corso & frutto della collaborazio-
ne tra ateneo e l'associazione
“Atsc Usarci” (Agenti Teramo
senza confini e Unione dei sin-
dacati degli agenti di commer-
cio) che hanno pensato insieme

questo percorso formativo affi-

dato al docente Marco Galden-
i

Di fatto, & la prima volta che
unateneo italiano inserisce que-
sta disciplina in un iter di studi,
per meglio supportare il percor-

s0 di crescita e di innovazione'

degli agenti di commercio. «At-
traverso lo studio delle tecniche
di vendita» si legge nel comuni-
cato dell'associazione «coloro
che intendono avvicinarsi alla
professione di agente possono
acquisire le abilita necessarie a

Franco Damlani (Usarcl) con il docente Marco Galdenzi

interpretare i rapidi mutamenti
del mercato e a interloquire con
una clientela sempre pilt atten-
ta, competente e disincantata.
Per gli agenti gia avviati nella
professione il corso rappresenta
invece una occasione per qualifi-
care il proprio bagaglio di espe-

rienze, come richiesto dal mer-

cato moderno». Le lezioni si con-
centrano sull'analisi delle pitt
importanti tecniche di vendita

elaborate negli anni, consenten-
do agli studenti di acquisire le
metodologie pilt efficaci. «L'isti-
tuzione di questo corson, spiega
il presidente degli agenti di com-
mercio Franco Damiani «&la di-
mostrazione che l'attivita dell’
agente di commercio sia ormai
da considerare una professione
e, come tale, richiede una conti-
nuaformazione». (md.t)
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Tecniche di vendita, primo esame

E il nuovo insegnamento promosso dagli agenti di commercio

05 giugno 2015

TERAMO. Si svolgono oggi all'universita le prime prove d'esame in “Tecniche di vendita”,
un nuovo insegnamento inserito nell'indirizzo in Intermediazione commerciale del corso di
laurea in Scienze della Comunicazione. Il corso e frutto della collaborazione tra ateneo e
I'associazione “Atsc Usarci” (Agenti Teramo senza confini e Unione dei sindacati degli
agenti di commercio) che hanno pensato insieme questo percorso formativo affidato al
docente Marco Galdenzi.

Di fatto, € la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina in un iter di
studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di
commercio. «Attraverso lo studio delle tecniche di vendita» si legge nel comunicato
dell'associazione «coloro che intendono avvicinarsi alla professione di agente possono
acquisire le abilita necessarie a interpretare i rapidi mutamenti del mercato e a interloquire
con una clientela sempre piu attenta, competente e disincantata. Per gli agenti gia avviati
nella professione il corso rappresenta invece una occasione per qualificare il proprio
bagaglio di esperienze, come richiesto dal mercato moderno». Le lezioni si concentrano
sull'analisi delle piu importanti tecniche di vendita elaborate negli anni, consentendo agli
studenti di acquisire le metodologie piu efficaci. «L'istituzione di questo corso», spiega Il
presidente degli agenti di commercio Franco Damiani «e la dimostrazione che l'attivita
dell'agente di commercio sia ormai da considerare una professione e, come tale, richiede
una continua formazione». (m.d.t.)

http://ilcentro.gelocal.it/teramo/cronaca/2015/06/05/news/tecniche-di-vendita-primo-esame-1.11563552
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PRIMO ESAME PER IL CORSO IN TECNICHE DI VENDITA,
ESCLUSIVA IN ITALIA DELL'ATENEO TERAMANO

by Redazione Abruzzo Magazine | giu 5, 2015 | News | 0 comments

L’attivazione di questo corso € una esclusiva, in ltalia, dell’ateneo teramano ed é frutto della
collaborazione tra Universita e Atsc (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione, con indirizzo in intermediazione
commerciale. Di fatto, & la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all’interno
di un percorso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di
commercio. Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente |l
professor Marco Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi
alla professione di agente possono acquisire le competenze e le abilita necessarie a interpretare i
rapidi mutamenti del mercato e a interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato
moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case
mandanti che per gli stessi agenti di commercio. Seguendo un approccio fortemente critico, le
lezioni si concentrano sull’analisi delle piu importanti tecniche di vendita elaborate nel corso degli
anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie piu efficaci per operare all'interno di
contesti socio-economici mutevoli e spesso imprevedibili. «Insieme all’'Universita — spiega Franco
Damiani, presidente Atsc-Usarci — abbiamo elaborato una piattaforma formativa che offra ai futuri
agenti di commercio un patrimonio di competenze pratiche e teoriche indispensabili per poter
valutare le metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive diverse, cosi da poterne
comprendere le logiche piu sofisticate e agire di conseguenza. L'istituzione di questo percorso di



studi e la dimostrazione del fatto che l'attivita dell’agente di commercio sia ormai da considerare
una vera e propria professione e, come tale, da una parte richieda un’attenta e continua
formazione, dall’altra fornisca preziose opportunita per raggiungere un elevato grado di
soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.abruzzomagazine.it/primo-esame-per-il-corso-in-tecniche-di-vendita-esclusiva-in-italia-dellateneo-
teramano/
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Teramo, primo esame in Tecniche di vendita il 5
giugno

AC P T

[Drata evento: 05-08-2015 | fino al 05-06-2015 | Lascia un commento

Domani, venerdi 5 giugno, si svolgeranno le prime prove d'esame in Tecniche di vendita,
insegnamento del corso di laurea in Scienze della Comunicazione dell'Universita L'attivazione di
guesto corso € una esclusiva, in ltalia, dell’Ateneo teramano ed e frutto della collaborazione tra
Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso
di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale.

Di fatto, € la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno di un percorso
di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi (nella foto di Stefano D'Alessandro, insieme al Prof. Franco Damiani).

Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione di agente
possono acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi mutamenti del
mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e disincantata. Per gli
agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione per qualificare il
proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato moderno che necessita
di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case mandanti che per gli stessi
agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle pit importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.

«Insieme all’Universita - spiega Franco Damiani - Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire di
conseguenza.

L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che l'attivita dell'agente di
commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da una parte
richieda un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisca preziose opportunita per raggiungere
un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.agica.it/blog/abruzzo/2015/06/teramo-primo-esame-in-tecniche-di-vendita-il-5-giugno/
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A Teramo domani il primo esame per il corso in Tecniche

di vendita

04/06(2015 - Redazione

H, \:L‘Hf]\ TERAMO - Domani, venerdi 5 giugno, si

~ svolgeranno le prime prove d'esame in

QL‘I l'll\]/ ]_* Tecniche di vendita, insegnamento del corso

- et di laurea in Scienze della Comunicazione

dell'Universital’attivazione di questo corso &

fl-rl_—:——_t;___ una esclusiva, in Italia, dell’Ateneo teramano

ed e frutto della collaborazione tra Universita

e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso di
laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale.

Di fatto, € la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno di

un percorso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli
agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il
Professor Marco Galdenzi (nella foto di Stefano D'Alessandro, insieme al Prof. Franco
Damiani).

Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione
di agente possono acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta,
competente e disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta
invece una occasione per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come
richiesto dal mercato moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia
come garanzia per le case mandanti che per gli stessi agenti di commercio.
Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle piu
importanti tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di
acquisire le metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici
mutevoli e spesso imprevedibili.

«Insieme all’Universita - spiega Franco Damiani - Presidente ATSC-Usarci - abbiamo
elaborato una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un
patrimonio di competenze pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le
metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive diverse, cosi da poterne



comprendere le logiche piu sofisticate e agire di conseguenza.

L'istituzione di questo percorso di studi € la dimostrazione del fatto che I'attivita
dell'agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come
tale, da una parte richieda un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisca preziose
opportunita per raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione
personali».

http://www.hgnews.it/articoli/read/id/8135/A-Teramo-domani-il-primo-esame-per-il-corso-in-Tecniche-di-
vendita.html
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Primo esame per il corso in Tecniche di vendita, esclusiva
in Italia dell’Universita di Teramo

by Redazione () 4 giugno 2015 =y Scuola, Teramo
TERAMO - Domani, venerdi 5 P

giugno, si svolgeranno le prime prove
d'esame in Tecniche di vendita,
insegnamento del corso di laurea in
Scienze della Comunicazione
dell’'Universita di Teramo.

L'attivazione di questo corso e una
esclusiva, in Italia, dellAteneo
teramano ed €& frutto della
collaborazione tra Universita e ATSC
(Agenti Teramo Senza Confini) che,
due anni fa, hanno pensato insieme il
corso di laurea in Scienze della
Comunicazione con indirizzo in
intermediazione commerciale. Di
fatto, & la prima volta che un ateneo
italiano inserisce questa disciplina all’interno di un percorso di studi, per meglio supportare il
percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione
di agente possono acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato
moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case
mandanti che per gli stessi agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull’analisi delle piu importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.

«Insieme all' Universita - spiega Franco Damiani — Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire di
conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita
dell'agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da
una parte richieda un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisca preziose opportunita per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.lopinionista.it/notizie/primo-esame-per-il-corso-in-tecniche-di-vendita-esclusiva-in-italia-
delluniversita-di-teramo-306383.html
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Notizie d’Abruzzo

Universita di Teramo e ATSC: primi esami in
Tecniche di vendita, corso in esclusiva all'ateneo
teramano

Si svolgeranno domani i primi esami in Tecniche di
\(‘” ‘1\ vendita, insegnamento del corso di laurea in
Scienze della Comunicazione dell’Universita di
Teramo.l'attivazione di questo corso €& una
l ] p 1\' " I ~ esclusiva, in ltalia, dell’Ateneo teramano ed é frutto
( [ della collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti
Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
pensato insieme il corso di laurea in Scienze della
- B—ee. Comunicazione con indirizzo in intermediazione
- commerciale. Di fatto, € la prima volta che un
ateneo italiano inserisce questa disciplina
L — allinterno di un corso di studi, per meglio
. supportare il percorso di crescita e di innovazione
degli agenti di commercio.ll corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come
docente il Professor Marco Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano
avvicinarsi alla professione di agente potranno acquisire le competenze e le abilita necessarie ad
interpretare i rapidi mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta,
competente e disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece
una occasione per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal
mercato moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le
case mandanti che per gli stessi agenti di commercio.Seguendo un approccio fortemente critico, le
lezioni si concentrano sull’analisi delle piu importanti tecniche di vendita elaborate nel corso degli
anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie piu efficaci per operare all'interno di
contesti socio-economici mutevoli e spesso imprevedibili.«Insieme all’Universita — spiega Franco
Damiani — Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato una piattaforma formativa che offra ai
futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze pratiche e teoriche indispensabili per poter
valutare le metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive diverse, cosi da poterne
comprendere le logiche piu sofisticate e agire di conseguenza. L'istituzione di questo percorso di
studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita dell’agente di commercio sia ormai da considerare
una vera e propria professione e, come tale, da una parte richiede un’attenta e continua
formazione, dall’altra fornisce preziose opportunita per raggiungere un elevato grado di
soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.quiquotidiano.it/universita-di-teramo-e-atsc-primi-esami-in-tecniche-di-vendita-corso-in-esclusiva-
allateneo-teramano/
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Universita di Teramo e ATSC: primi esami in Tecniche di
vendlta corso in esclusiva all’ateneo teramano

4 giugno 2015 | (CJ Inserito in Territorio | & Scritto da redazione

\\(‘l l '\ Si svolgeranno domani i primi esami in Tecniche

] di vendita, insegnamento del corso di laurea in
. ... .. .. Scienze della Comunicazione dell'Universita di
\L HW\/I Teramo.

- i L'attivazione di questo corso & una esclusiva, in
ltalia, dellAteneo teramano ed e frutto della
_ collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti

.-__—'"'"" Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
-~ &  pensato insieme il corso di laurea in Scienze della
Comunicazione con indirizzo in intermediazione
.. commerciale. Di fatto, & la prima volta che un
ateneo italiano inserisce questa dISCIphna all'interno di un corso di studi, per meglio supportare |l
percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano avvicinarsi alla professione
di agente potranno acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato
moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case
mandanti che per gli stessi agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle piu importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.

«Insieme all’'Universita — spiega Franco Damiani — Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire di
conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita
dell’agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da
una parte richiede un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisce preziose opportunita per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://abruzzoinarte.it/territorio/universita-di-teramo-e-atsc-primi-esami-in-tecniche-di-vendita-corso-in-
esclusiva-allateneo-teramano
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Te, esami tecnici vendite
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Teramo — Domani, venerdi 5 giugno, si svolgeranno le prime prove d'esame in Tecniche di vendita, insegnamento del _— e t L <
corso di laurea in Scienze della Comunicazione dell'Universita di Teramo. L'attivazione di questo corso é una esclusiva, t: L D .
in Italia, dell' Ateneo teramano ed & frutto della collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, _ -_—
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. . s . . . [T ', * . -
commerciale. Di fatto, e la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno di un percorso di .
studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commerdo,
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Te, esami tecnici vendite

Teramo — Domani, venerdi 5 giugno, si svolgeranno le prime prove d’esame in Tecniche di vendita,
insegnamento del corso di laurea in Scienze della Comunicazione dell'Universita di Teramo.
L’attivazione di questo corso ¢ una esclusiva, in Italia, dell’Ateneo teramano ed é frutto della
collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione
commerciale. Di fatto, & la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno
di un percorso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di
commercio.
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Universita di Teramo e ATSC: primi
esami in Tecniche di vendita
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-
- Si tratta di un corso in esclusiva all'ateneo teramano ed & inserito nei programmi di > sul tetto un 3kW?
Chi mette il Fotoveitaico a casa fa del bene
Sdenza della comunicazione- alla comunita e guadagna 21-32mila € Con

i nuovi inverter integrati, I'energia prodotta
si consuma anche di sera, Ecco le novita

Teramo, 5 giugno.- S5i svolgeranno oggi
allUniversita di Teramo, i primi esami in
Tecniche di vendita, insegnamente del corso di L INIZIATIVA
laurea in Sdenze della Comunicazione.

L'attivazione di questo corso & una esclusiva, in

ltalia, dellAteneo teramano ed e frutto della PER NON DIMENTICARE
collaborazione tra Universita e ATSC (Agent m nl Pluo

Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso di laurea in Scienze della

Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale. Di fatto, & la prima volta che un MO”‘Q“Q

ateneo italiano inserisce questa disciplina allinterno di un corso di studi, per meglio supportare

il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio.
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- Si tratta di un corso in esclusiva all'ateneo teramano ed & inserito nei programmi di
Scienza della comunicazione-

Teramo, 5 giugno.- Si svolgeranno o0ggi,
allUniversita di Teramo, i primi esami in Tecniche
di vendita, insegnamento del corso di laurea
in Scienze della Comunicazione.l'attivazione di
guesto corso & una esclusiva, in ltalia, dell’Ateneo
teramano ed e frutto della collaborazione tra
Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini)
che, due anni fa, hanno pensato insieme il corso
di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale. Di fatto, &
la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno di un corso di studi, per
meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano avvicinarsi alla professione
di agente potranno acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato
moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case
mandanti che per gli stessi agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull’analisi delle piu importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.

«Insieme all’Universita — spiega Franco Damiani — Presidente ATSC-Usarci —
abbiamo elaborato una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio
un patrimonio di competenze pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le
metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive diverse, cosi da poterne
comprendere le logiche piu sofisticate e agire di conseguenza. L'istituzione di questo
percorso di studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita dell’agente di commercio sia
ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da una parte
richiede un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisce preziose opportunita per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.corrierepeligno.it/universita-di-teramo-e-atsc-primi-esami-in-tecniche-di-vendita/40410
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Tecniche di Vendita

Primi esami per il corso in esclusiva all‘ateneo teramano

esami in Tecniche di vendita, insegnamento del corso d lsurea in Scienze
della Comunicazione. L'attivazione di questo corso € una esclusiva, in
Italis, dellAteneo teramano ed & frutto della collaborazione tra Universita e
ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno pensato
insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in
intermediazions commerciale. Di fatto, & la prima volta che un atenso
italiano insensce quests disciplina alfintemno di un corso di studi, per meglio supportare i percorso di
crescita e di innovazione degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galkdenzi. Attraverso lo studio di questa matena, coloro che intendano avvicinarsi alla professions d
agente potranno acquisire le compstenze 2 le abilitd necessane ad interpratare | rapid mutamenti del
mercato e ad interoquire con una clientela sempre pil sttents, competente e disincantata. Per gli
agentl g'é avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione per qualificare il proprio
bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato modermno che necessita di
professionalita sempre pili qualificate, sis come garanzia per le case mandanti che per gli stessi agenti
di commercio

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sullanalisi delle pil importanti
tecniche di vendita elaborste nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le metodologie
pil efficaci per operare allinterno di contesti socio-economici mutevoli @ spesso imprevedibili.

ainzieme all Universita — spiega Franco Damiani — Presidente ATSC-Uzarei — abbiamo elaborato una
piattaforma formativa che offra ai futun agenti df commercio un patnimonio df compefenze pratiche e
teoniche indizpensabill per poter valutare fe mefodologie & le fecniche dof vendits secondo prospetfive
diverse. cosi da poteme comprendere le logiche pil sofizticate e agire di conseguenza L'istituzione df
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Tecniche di Vendita

R Primi esami per il corso in esclusiva all'ateneo teramano

‘QL ' "I Teramo, 5 giugno 2015 - All'Universita di Teramo si svolgeranno i primi
esami in Tecniche di vendita, insegnamento del corso di laurea in
Scienze della Comunicazione. L'attivazione di questo corso & una
-~ esclusiva, in Italia, dell’Ateneo teramano ed é frutto della collaborazione

tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa,
hanno pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in
intermediazione commerciale. Di fatto, € la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa
disciplina all'interno di un corso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di
innovazione degli agenti di commercio.
Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano avvicinarsi alla professione
di agente potranno acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato
moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case
mandanti che per gli stessi agenti di commercio.
Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle pit importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.
«Insieme all’'Universita — spiega Franco Damiani — Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire di
conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita
dell'agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da
una parte richiede un’attenta e continua formazione, dall’altra fornisce preziose opportunita per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.abruzzopopolare.it/archivio-notizie-in-evidenza/50-economia-e-lavoro/14533-tecniche-di-
vendita-.html






http://www.chietiscalo.it/la-voce-dei-politici/194-i-problemi-della-citta/30126-incendio-discarica-abusiva-a-colle-marcone-ora-tutelare-la-salute-dei-cittadini.html#comment-4463
http://www.chietiscalo.it/rubriche.html
http://www.twitter.com/home?status=RT+@chietiscaloit:++Universit%EF%BF%BD+di+Teramo+e+ATSC:+primi+esami+in+Tecniche+di+vend...+-+http://tinyurl.com/pysln7l
http://www.chietiscalo.it/index.php?option=com_content&view=article&id=6707:disclaimer-e-note-legali&catid=162:comunicazioni&Itemid=236
mailto:webmaster@chietiscalo.it
http://www.chietiscalo.it/component/content/article/45-cultura/30037-lanciano-un-annullo-filatelico-speciale-per-la-festa-del-donatore-di-sangue.html
http://www.chietiscalo.it/component/content/article/45-cultura/30042-universita-di-teramo-e-atsc-primi-esami-in-tecniche-di-vendita-corso-in-esclusiva-allateneo-teramano.html
http://www.chietiscalo.it/component/content/category/45-cultura.html
http://www.facebook.com/share.php?u=http://www.chietiscalo.it/component/content/article/45-cultura/30042-universita-di-teramo-e-atsc-primi-esami-in-tecniche-di-vendita-corso-in-esclusiva-allateneo-teramano.html&t=Universit%EF%BF%BD+di+Teramo+e+ATSC:+primi+esami+in+Tecniche+di+vendita%2C++corso+in+esclusiva+all%27ateneo+teramano
http://www.chietiscalo.it/contatti.html
http://www.chietiscalo.it/i-nostri-articoli/198-la-citta-che-non-va/30100-nuovo-sindaco-vecchi-problemi-la-differenziata-a-chieti.html#comment-4460
http://www.chietiscalo.it/component/content/section/28.html
http://www.chietiscalo.it/la-voce-dei-cittadini/191-varie/30113-bando-di-gara-per-la-messa-in-sicurezza-della-ex-sede-della-biblioteca-de-meis-crollata-10-anni-fa.html#comment-4459
http://www.chietiscalo.it/component/content/article/45-cultura/30042-universita-di-teramo-e-atsc-primi-esami-in-tecniche-di-vendita-corso-in-esclusiva-allateneo-teramano.html?tmpl=component&print=1&page=
http://www.chietiscalo.it/
http://www.chietiscalo.it/component/mailto/?tmpl=component&link=7cbcc8bbe1a0e9e425473572e47fc729b0177084
http://www.chietiscalo.it/la-voce-dei-politici/194-i-problemi-della-citta/30128-inchiesta-e-dimissioni-del-sindaco-richieste-da-altra-chieti-e-sel.html#comment-4462
http://www.dimesrl.it/
http://www.chietiscalo.it/component/content/article/45-cultura/30045-serata-di-cinema-divino-insieme-a-ciavolich.html
http://www.chietiscalo.it/la-voce-dei-cittadini/200-politica/30099-il-ruolo-delle-opposizioni.html#comment-4457
http://www.chietiscalo.it/component/content/article/45-cultura/30042-universita-di-teramo-e-atsc-primi-esami-in-tecniche-di-vendita-corso-in-esclusiva-allateneo-teramano.pdf
http://www.chietiscalo.it/la-voce-dei-cittadini/191-varie/30111-in-abruzzo-franano-le-strade-e-con-esse-frana-il-turismo-in-bicicletta.html#comment-4458
http://www.google.com/bookmarks/mark?op=add&bkmk=http://www.chietiscalo.it/component/content/article/45-cultura/30042-universita-di-teramo-e-atsc-primi-esami-in-tecniche-di-vendita-corso-in-esclusiva-allateneo-teramano.htmltitle=Universit%EF%BF%BD+di+Teramo+e+ATSC:+primi+esami+in+Tecniche+di+vendita%2C++corso+in+esclusiva+all%27ateneo+teramano
http://creativecommons.org/licenses/by-nc-nd/2.5/it/
http://creativecommons.org/licenses/by-nc-nd/2.5/it/

,

-

L PI]RTA‘LE A SERVIZIOD DEI CITTADINI

UNIVERSITA DI TERAMO E ATSC: PRIMI ESAMI IN TECNICHE DI VENDITA, CORSO IN ESCLUSIVA ALL'ATENEO TERAMANO

Eventi e manifestazioni - Cultura
Scritto da Maria Orand
Domenica 07 Giugno 2015 09:21

Teramo — Si sono svolti ieri, all'Universita di Teramo, i primi esami in Tecniche di vendita,
insegnamento del corso di laurea in Scienze della Comunicazione.

L'attivazione di questo corso € una esclusiva, in Italia, dell'Ateneo teramano ed & frutto della
collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione
commerciale. Di fatto, & la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno
di un corso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di
commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendano avvicinarsi alla professione
di agente potranno acquisire le competenze e le abilitd necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata. Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione
per qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato
moderno che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case
mandanti che per gli stessi agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle pit importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.

«Insieme all'Universita - spiega Franco Damiani - Presidente ATSC-Usarci — abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire di
conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che I'attivita
dell'agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da
una parte richiede un'attenta e continua formazione, dall'altra fornisce preziose opportunita per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

http://www.chietiscalo.it/component/content/article/45-cultura/3004 2-universita-di-teramo-e-atsc-primi-esami-
in-tecniche-di-vendita-corso-in-esclusiva-allateneo-teramano.html
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All'Universita di Teramo il Primo Esame sulle Tecniche di Vendita
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All'Universita di Teramo il
Primo Esame sulle Tecniche di
Vendita

Teramo, 05-08-2015 €° Oggi 5 giugno si svolgeranno le prima prove d'esame in
Tecniche di vendita, insegnamento del corso di laurea in Scienze della
Comunicazione dellUniversita di Teramo.

L attivazione di questo corso & una esclusiva, in Italia, dellAteneo teramano ad &
frutto dells collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini)
che, due annifa, hanno pensato insieme il corso di laurea in Scienze della
Comunicazione con indirizzo in intermediazione commerciale. Difatto, & la
prima volta che un ateneo italiano insensce questa disciplina allintemo di un
percorso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione
degli agenti di commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente
il Professor Marco Galdenzi. Attraverso lo studio di questa matena, coloro che
intendono avvicinarsi alla professione di agente possono acquisire le
competenze e le abilita necessare ad interpretare i rapidi mutamenti del mercato
e ad interloquire con una clientela sempre pil attenta, competente e
disincantata.

Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresents invece una
occasione per qualificare il proprio bagaglio di espenenze e conoscenze, come
richiesto dal mercato modemo che necessita di professionalita sempre pil
qualificate, sia come garanzia per le case mandanti che per gli stessi agenti di
COMMETCio.

Seguendo un approccio fortemente crtico, le lezioni si concentrano sullanalisi
delle pil importanti tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni,
consentendo agli studenti di acquisire le metodologie pil efficaci per operare
allinterno di contesti socio-economici mutevoli & spesso imprevedibiil

«Insieme sl'Universita — spiegs Franco Damiani — Presidente ATSC-Usarci
abbiamo elaborato una piattaforma formativa che offra ai futun agenti di
commercio un patnmonio di competenze pratiche e teonche indispensabili per
poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita secondo prospettive
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All'Universita di Teramo il
Primo Esame sulle Tecniche di
Vendita

Teramo, 05-06-2015 “ Oggi 5 giugno si svolgeranno le prime prove d’esame in Tecniche di vendita,
insegnamento del corso di laurea in Scienze della Comunicazione dell'Universita di Teramo.

L'attivazione di questo corso € una esclusiva, in ltalia, del’Ateneo teramano ed & frutto della
collaborazione tra Universita e ATSC (Agenti Teramo Senza Confini) che, due anni fa, hanno
pensato insieme il corso di laurea in Scienze della Comunicazione con indirizzo in intermediazione
commerciale. Di fatto, € la prima volta che un ateneo italiano inserisce questa disciplina all'interno
di un percorso di studi, per meglio supportare il percorso di crescita e di innovazione degli agenti di
commercio.

Il corso in Tecniche di vendita di Scienze della Comunicazione ha come docente il Professor Marco
Galdenzi. Attraverso lo studio di questa materia, coloro che intendono avvicinarsi alla professione
di agente possono acquisire le competenze e le abilita necessarie ad interpretare i rapidi
mutamenti del mercato e ad interloquire con una clientela sempre piu attenta, competente e
disincantata.

Per gli agenti gia avviati nella professione il corso rappresenta invece una occasione per
qualificare il proprio bagaglio di esperienze e conoscenze, come richiesto dal mercato moderno
che necessita di professionalita sempre piu qualificate, sia come garanzia per le case mandanti
che per gli stessi agenti di commercio.

Seguendo un approccio fortemente critico, le lezioni si concentrano sull'analisi delle piu importanti
tecniche di vendita elaborate nel corso degli anni, consentendo agli studenti di acquisire le
metodologie piu efficaci per operare all'interno di contesti socio-economici mutevoli e spesso
imprevedibili.

«Insieme all’'Universita — spiega Franco Damiani — Presidente ATSC-Usarci “ abbiamo elaborato
una piattaforma formativa che offra ai futuri agenti di commercio un patrimonio di competenze
pratiche e teoriche indispensabili per poter valutare le metodologie e le tecniche di vendita
secondo prospettive diverse, cosi da poterne comprendere le logiche piu sofisticate e agire di
conseguenza. L'istituzione di questo percorso di studi & la dimostrazione del fatto che lattivita
dell’agente di commercio sia ormai da considerare una vera e propria professione e, come tale, da
una parte richieda un’attenta e continua formazione, dall'altra fornisca preziose opportunita per
raggiungere un elevato grado di soddisfazione e realizzazione personali».

Per informazioni e iscrizione anno accademico 2015-2016
Telf. 085.8025310 franco@usarciteramo.it
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