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RADIOSA

UNIVERSITA E PROFESSIONI  APPUNTAMENTO AL FORUM AGENTI ROMA

Atsc presenta il nuovo corso a Roma

TERAMO - Oggi ATSC parteciperi al Forum
Agenti Roma per presentare il Corso di Laurca
i Comunicazione per l'azienda ¢ il commercio
€ 15 corsi professionalizzanti organizzat in par-
tenariato con gl Spin-off Cisrem ¢ Really New
Minds dell Universita degli Smdi di Teramo.
Sia il corso di laurea che 1 5 corsi professiona-
lizzanti sono accreditati presso 1'Enasarco, che
investe sugli agenti di commercio iscritth con
l'erogazone del relativo contributo pari al 50%
del costo complessivo. | corsi professionaliz-
zanli, che partiranno gia a fine giugno, sono
aperti agh agenti di commercio provenienti da
mutta ltalia e, ad esclusione del Corso di Busi-
ness English — che si svolge presso il Centro
Linguistico d'Ateneo dell'Universita degli
Smudi di Teramo - con un minimo di 20 iscoitt
{ut;mnu essere organmizzati in ogni circa d'ra-
14,

Dopo un'attenta analisi ¢ l'acquisizione delle
opportune conoscenze, ATSC ha ritenuto op-
portino proporre i seguenti corsi: L'agente di
commercio comunicatore, L' arte di persuadere
¢ gestire la relazione col cliente; L'agente di
commercio consulente. Vendere con successo
¢ fidelizzare la clientela attraverso la costru-
none del valore nei mercati B to B; L'Agente

Manager. Gestire ed amminisirare in maniera
cfficace ed efficiente agenzie ¢ reti di vendita
aziendali; La professione dell'agente di com-
mercio nell'era digitale. Le competenze tecno-
logiche necessane per 'industria 4.0; Corso di
Business English 2017

«In continuita e in coerenza con la nostra mis-
s10n, la qualifica ¢ la miela dell'agente di com-
mercio, ¢ con il progetio di formazione
continua promosso dalla nostra associazione
ATSC siamo lieti di presentare guesti cingue
corsi professionalizzant al forum Agenti Roma
- annuncia Franco Damiani, Presidente di
ATSC - 1 corsi nascono dal partenariato di
ATSC con gli Spin-off Cisrem ¢ Really New
Minds dell'Universita di Teramo, una collabo-
razione ormai consolidata dal successo del
corso di Laurea in Comunicazione per I'azienda
¢ il commercio, che conta gia circa 50 laureati
¢ ha all'attivo oltre 4#X) iscritti provenienti da
turta Iralia. Crediamo fortemente che il fururo
dell'agente di commercio non possa prescindere
dalla formazione continua di qualita e per gue-
sto abhiamo chiesto ed otenuto 1] sostegno del-
I'ENASARCO, che supporta la nostra mission
offrendo a laureand: e corsisti la possibilita di
otienere il nmborso del 50% delle speses.
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AGENTIDICOMMERCIO
Presentatii corsi universita-Enasarco

r- leri al Forum Agenti Roma sono stati presentatiil corso di
aureain Comunicazione per I'azienda e il commercio e i cinque
corsi professionalizzanti organizzati da Atsc (Agenti Teramo
.senza confini) in partenariato con gli spin-off Cisrem e Really New
Minds dell'universita degli studi di Teramo. Sia il corso di laurea
cheicinque corsi professionalizzanti sono accreditati presso
I'Enasarco. | corsi professionalizzanti, che partiranno gia a fine
giugno, sono aperti agli agenti di commercio provenienti da tutta
Italia e, ad esclusione del corso di Business English - che sisvolge
nel Centro linguistico d’ateneo dell’'universita - con un minimo di
20 iscritti potranno essere organizzati in ogni citta d'Italia.
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Presentati da Atsc i corsi
per agenti di commercio

P TERAMO

l)'abatu scorso, al Forum agenti
Roma sono stati presentati il
corso di laurea in Comunica-
|zione per l'azienda e il com-
mercio e i 5 corsi professiona-
lizzanti organizzati da Alsc
(Agenti Teramo Senza Confi-
ni) in collaborazione con gli
sdpin-off Cisrem e Really New
Minds dell'universita. Sia il
corso di laurea che i 5 corsi
professionalizzanti sono accre-
ditati presso I'Enasarco, che in-
veste sugli agenti di commer-
cio iscritti con I'erogazione del
relativo contributo pari al 50%
del costo complessivo. | corsi
professionalizzanti, che parti-

ranno gia a fine giugno, sono
aperti agli agenti di commer-
cio provenienti da tutta Italia
¢, ad esclusione del corso di
business english, con un mini-
mo di 20 iscritti potranno esse-
re organizzati in ogni citta d'l-
talia. «I corsi nascono dal par-
tenariato di Atcs con gli
spin-off Cisrem e Really New
Minds dell'universita di Tera-
mo», dice Franco Damiani,
presidente di Atcs, «una colla-
borazione ormai consolidata
dal successo del corso di lau-
rea in Comunicazione per |'a-
zienda e il commercio, che
conta gia circa 50 laureati e ha
all'attivo oltre 400 iscritti pro-
venienti da tutta Italia».
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Titolo
'@UniTe offre grandi imprese agli studenti

] Career Day, incontro con aziende

'ECareer Day, domani all'Universita di Teramo gli studenti
incontrano le aziende

fFUniversita di Teramo: con ATSC 5 nuovi corsi
professionalizzanti per agenti di commercio

| Universita, giornata dedicata alla legalita

ﬂln 1.500 sfilano per non dimenticare
‘@#Palermo chiama Italia. E Teramo risponde
‘@Mille studenti per ricordare Falcone e Borsellino

'@"Palermo chiama Italia": il 25esimo anniversario della
Strage di Capaci a Teramo

ﬂProf. Moffa: Alla Casa Bianca & l'ora di Israel first?
‘@"Glifosato, tutti esposti. Non solo chi vive in campagna”
l@Incontro con Alessandro Amato

'@Se la burocrazia imbriglia i docenti

FFJAllUniversita Statale passa la linea dura. Facolta
umanistiche a numero chiuso

‘@Sapienza, eccellenze e pregiudizi
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Titolo
'@Teramo: 5 nuovi corsi professionalizzanti saranno presentati Mese |Maggio ¥
al forum agenti Roma

Anno 2017 ¥

fFJUniversita condannnata a due milioni

Cerca

‘@Doppia mazzata sull'ateneo: condannato a pagare l'lma a

oltre duecento dipendenti

) Con una universita "chiusa” il Paese arretra

FNumero chiuso? La piu classica delle toppe

@«Sistema contradditorio: politica, atenei e imprese devono

intervenire insieme»

'EVita da matricola, lo studio € un salasso per i fuori sede

| «Serve un rifinanziamento generalizzato del sistema

universitario e dell'istruzione pubblica»

TF]La lezione di Camerino «Cosi si batte il sisma»

FFIChi non si lagna cresce
TFJA Padova un patto tra imprese e universita
! laureati bilingue in campo come mediatori

| Zuckerberg. Elogio dei folli

Il Messaggero IEMister Facebook dottore: il mio riscatto ad Harvard
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Presentati da Atsc i corsi per agenti di
commercio

TERAMO. Satiato scorsa, al Forum agenti Roma song slat presentati 4 corso o laurea in
Comunicazone per l'azenda e il commercio € i 5 cordi professonalizzant organizzat da

Assc (Agent Teramo...

29 maggio 2017
TERAMO. Sabato scorso, al Forum agenti Roma sono stati pesenl:tiil
corso di laurea in Comunicazione per 'azienda e il commercio e i 5 corsi
professionalizzanti organizzat da Atsc (Agenti Teramo Senza Confini) in
collaborazione con gli sdpin-off Cisrem e Really New Minds
dell'universita. Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono
accreditati presso I'Enasarco, che investe sugli agenti di commercio
iscritti con MNerogazione del relativo contributo pari al 50% del costo
complessivo. | corsi professionalizzanti, che partiranno gia a fine giugno,
sono aperti agli agenti di commercio provenienti da tutta Italia e, ad
esclusione del corso di business english, con un minimo di 20 iscritti
potranno essere organizzati in ogni citta d'italia. « corsi nascono dal

partenariato di Atcs con gli spin-off Cisrem e Really New Minds Onoranze Funebri

dell'universita di Teramow, dice Franco Damiani. presidente di Atcs, suna

collaborazione ormai consolidata dal successo del corso di laurea in PECORARO
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Presentati da Atsc i corsi per agenti di
commercio

TERAMO. Sabato scorso, al Forum agenti Roma sono stati presentati il corso di laurea in
Comunicazione per l'azienda e il commercio e i 5 corsi professionalizzanti organizzati da

Atsc (Agenti Teramo...
29 maggio 2017

TERAMO. Sabato scorso, al Forum agenti Roma sono stati presentati il corso di laurea in
Comunicazione per l'azienda e il commercio e i 5 corsi professionalizzanti organizzati da Atsc
(Agenti Teramo Senza Confini) in collaborazione con gli sdpin-off Cisrem e Really New Minds
dell'universita. Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono accreditati presso
I'Enasarco, che investe sugli agenti di commercio iscritti con I'erogazione del relativo contributo
pari al 50% del costo complessivo. | corsi professionalizzanti, che partiranno gia a fine giugno,
sono aperti agli agenti di commercio provenienti da tutta Italia e, ad esclusione del corso di
business english, con un minimo di 20 iscritti potranno essere organizzati in ogni citta d'ltalia. «I
corsi nascono dal partenariato di Atcs con gli spin-off Cisrem e Really New Minds dell'universita di
Teramo», dice Franco Damiani, presidente di Atcs, «una collaborazione ormai consolidata dal
successo del corso di laurea in Comunicazione per I'azienda e il commercio, che conta gia circa 50
laureati e ha all'attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta Italia».

http://www.ilcentro.it/teramo/presentati-da-atsc-i-corsi-per-agenti-di-commercio-1.1576435




Leinterviste  Levideointerviste  Economia  Cultura  Contatta “Il Faro24”  Meteo  ELENCO AZIENDE f 8 2N

@FIERA ot MARSIT GiUoNo 2017

www.fieradeimarsi.it P AVEZZANO

IL FARO 24 PROVINCE CRONACA POLITICA SPORT EVENTI

Ultime notizie % WWF - “IMPIANTO RIFIUTI AIELLI, NECESSARI CONTROLLI PER INCIDENZA SUL TERRITORIO" ¥ ' 6June2017

Taram, Museo Civico Archeologics “F 51
Libera siprohions di aicune roe commernt

DIVENTA
OSTEOPATA

OPEN DAY

SABATO 10 GIUGNO

a PESCARA

agenti

teramo
Senza_
confini

IlFaro24 > Cultura di Redazione -Mag 24, 2017 {GGDNGRETEZZA

VALORE
per la nostra Citta |

=

UNIVERSITA DI TERAMO: CON ATSC 5 NUOVI CORSI
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Sabato 27 maggio ATSC partecipera al Forum Agenti Roma per presentare il Corso di Laurea in Comunicazione per FIERA DEI MARSI
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Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono accreditati presso 'Enasarco, che investe sugli agenti di
commercio iscritti con l'erogazione del relativo contributo pari al 50% del costo complessivo. | corsi
professionalizzanti, che partiranno gia a fine giugno, sono aperti agli agenti di commercio provenienti da tutta Italia
e, ad esclusione del Corso di Business English — che si svolge presso il Centro Linguistico d’Ateneo dell’'Universita degli
Studi di Teramo - con un minimo di 20 iscritti potranno essere organizzati in ogni citta d'Italia. \./

Dopo un'attenta analisi e l'acquisizione delle opportune conoscenze, ATSC ha ritenuto opportuno proporre i seguenti ,
corsi:
GO
e L'agente di commercio comunicatore. L'arte di persuadere e gestire la relazione col cliente; -

Portale del Turismo

e 'agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela attraverso la costruzione
del valore nei mercati B to B;

e L'Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente agenzie e reti di vendita
aziendali;

e La professione dell’agente di commercio nell’era digitale. Le competenze tecnologiche necessarie per
l'industria 4.0;

e Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell'agente di commercio, e con il progetto
di formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC siamo lieti di presentare questi cinque corsi



professionalizzanti al forum Agenti Roma — annuncia Franco Damiani, Presidente di ATSC -. | corsi nascono dal
partenariato di ATSC con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds dell'Universita di Teramo, una collaborazione ormai
consolidata dal successo del corso di Laurea in Comunicazione per 'azienda e il commercio, che conta gia circa 50
laureati e ha all’attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta Italia. Crediamo fortemente che il futuro dell'agente di
commercio non possa prescindere dalla Formazione continua di qualita e per questo abbiamo chiesto ed ottenuto il
sostegno dellENASARCO, che supporta la nostra mission offrendo a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il
rimborso del 50% delle spese».

DETTAGLIO DEI CORSI

LAGENTE DI COMMERCIO COMUNICATORE

La capacita di comunicare & uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in ragione del fatto che la loro
professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti. Esistono, tuttavia, diverse modalita e tecniche di
comunicazione; conoscerle, interpretarle e padroneggiarle correttamente consente di migliorare notevolmente le
prestazioni di vendita e consulenza. A riguardo, il corso intende fornire — anche attraverso appositi training - le abilita
necessarie, che vanno dalla comunicazione interprersonale alla persuasione.

LAGENTE DI COMMERCIO CONSULENTE

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al tradizionale, mettendo al centro del
processo non il prodotto ma il cliente e seqguendo 'assunto del personal branding: attuare una strategia che consenta
diindividuare i propri punti di forza e di comunicarli in maniera efficace ed efficiente. Nei mercati business to business
diviene ancora piu importante impostare un metodo operativo per 'attuazione della vendita consulenziale: obiettivo
specifico del corso.

LAGENTE DI COMMERCIO MANAGER

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche concettuali e pragmatiche
al fine di organizzare, gestire ed amministrare in maniera sistematica e ragionata gli elementi strategico-operativi
classici ed emergenti nell'ambito delle agenzie e delle unita funzionali aziendali specificamente predisposte alla
gestione delle reti di vendita. Altro obiettivo specifico &€ migliorare il rapporto con il cliente mediante un approccio di
marketing relazionale avanzato.

LA PROFESSIONE DELL'AGENTE DI COMMERCIO NELL'ERA DIGITALE

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell'apporto delle nuove tecnologie occorre essere pronti
ed aggiornati nel settore che sara sempre piu strategico nel prossimo futuro: ICT e le relative competenze
tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in sicurezza i rapporti commerciali con
la propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento attraverso i mezzi del customer service (email, form, social
network) sino ad arrivare alle live chat con operatori creati ad hoc dall'intelligenza artificiale delle chatbot.

BUSINESS ENGLISH

Il corso intende fornire una marcia in pit nel mondo del lavoro, pit specificatamente nel mondo degli affari e del
commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie per avere successo nel mercato del lavoro globale.

Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di Comunicazione orale e una di
Comunicazione scritta.
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UNIVERSITA DI TERAMO: CON ATSC 5 NUOVI CORSI
PROFESSIONALIZZANTI PER AGENTI DI COMMERCIO

Sabato 27 maggio ATSC partecipera al Forum Agenti Roma_per presentare il Corso di Laurea in
Comunicazione per I’azienda e il commercio e i 5 corsi professionalizzanti_organizzati in
partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds dell’'Universita degli Studi di Teramo.

Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono accreditati presso 'Enasarco, che
investe sugli agenti di commercio iscritti con I'erogazione del relativo contributo pari al 50% del
costo complessivo. | corsi professionalizzanti, che partiranno gia a fine giugno, sono aperti agli
agenti di commercio provenienti da tutta Italia e, ad esclusione del Corso di Business English —
che si svolge presso il Centro Linguistico d’Ateneo dell’Universita degli Studi di Teramo — con un
minimo di 20 iscritti potranno essere organizzati in ogni citta d’ltalia.

Dopo un’attenta analisi e I'acquisizione delle opportune conoscenze, ATSC ha ritenuto opportuno
proporre i seguenti corsi:

* L|’agente di commercio comunicatore. L'arte di persuadere e gestire la relazione col cliente;

e |’agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela
attraverso la costruzione del valore nei mercati B to B;

e ['Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente agenzie e reti
di vendita aziendali;



¢ La professione dell’agente di commercio nell’era digitale. Le competenze tecnologiche
necessarie per l'industria 4.0;
e Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell’agente di
commercio, e con il progetto di formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC
siamo lieti di presentare questi cinque corsi professionalizzanti al forum Agenti Roma — annuncia
Franco Damiani, Presidente di ATSC -. | corsi nascono dal partenariato di ATSC con gli Spin-off
Cisrem e Really New Minds dell’Universita di Teramo, una collaborazione ormai consolidata dal
successo del corso di Laurea in Comunicazione per I'azienda e il commercio, che conta gia circa
50 laureati e ha all'attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta Italia. Crediamo fortemente che il
futuro dell’agente di commercio non possa prescindere dalla formazione continua di qualita e
per questo abbiamo chiesto ed ottenuto il sostegno dellENASARCO, che supporta la nostra
mission offrendo a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il rimborso del 50% delle spese».

DETTAGLIO DE| CORSI

L’AGENTE DI COMMERCIO COMUNICATORE

La capacita di comunicare € uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in ragione del
fatto che la loro professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti. Esistono, tuttavia,
diverse modalita e tecniche di comunicazione; conoscerle, interpretarle e padroneggiarle
correttamente consente di migliorare notevolmente le prestazioni di vendita e consulenza. A
riguardo, il corso intende fornire — anche attraverso appositi training — le abilita necessarie, che
vanno dalla comunicazione interprersonale alla persuasione.

L’AGENTE DI COMMERCIO CONSULENTE

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al tradizionale,
mettendo al centro del processo non il prodotto ma il cliente e seguendo I'assunto del personal
branding: attuare una strategia che consenta di individuare i propri punti di forza e di comunicarli in
maniera efficace ed efficiente. Nei mercati business to business diviene ancora piu importante
impostare un metodo operativo per I'attuazione della vendita consulenziale: obiettivo specifico del
corso.

L’AGENTE DI COMMERCIO MANAGER

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche
concettuali e pragmatiche al fine di organizzare, gestire ed amministrare in maniera sistematica e
ragionata gli elementi strategico-operativi classici ed emergenti nellambito delle agenzie e delle
unita funzionali aziendali specificamente predisposte alla gestione delle reti di vendita. Altro
obiettivo specifico € migliorare il rapporto con il cliente mediante un approccio di marketing
relazionale avanzato.

LA PROFESSIONE DELL'AGENTE DI COMMERCIO NELL'ERA DIGITALE

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell’apporto delle nuove tecnologie
occorre essere pronti ed aggiornati nel settore che sara sempre piu strategico nel prossimo futuro:
ICT e le relative competenze tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in sicurezza i
rapporti commerciali con la propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento attraverso i mezzi
del customer service (email, form, social network) sino ad arrivare alle live chat con operatori creati
ad hoc dallintelligenza artificiale delle chatbot.



BUSINESS ENGLISH

Il corso intende fornire una marcia in pitt nel mondo del lavoro, piu specificatamente nel mondo
degli affari e del commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie per avere
successo nel mercato del lavoro globale.

Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di Comunicazione orale e
una di Comunicazione scritta.

Per informazioni contattare ATSC al numero 085 8025310, Via Nazionale per Teramo n. 226 —
Giulianova.

http://ilfaro24.it/wordpress/universita-di-teramo-con-atsc-5-nuovi-corsi-professionalizzanti-per-agenti-di-
commercio/
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Roma - Sabato 27 maggio ATSC partecipera al Forum Agenti Roma per presentare il Corso di Laurea
in Comunicazione per I'azienda e il commercio e i 5 corsi professionalizzanti organizzati in
partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds dell'Universita degli Studi di Teramo.

Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono accreditati presso 'Enasarco, che investe
sugli agenti di commercio iscritti con I'erogazione del relativo contributo pari al 50% del costo
complessivo. | corsi professionalizzanti, che partiranno gia a fine giugno, sono aperti agli agenti di
commercio provenienti da tutta Italia e, ad esclusione del Corso di Business English - che si svolge
presso il Centro Linguistico d’Ateneo dell'Universita degli Studi di Teramo - con un minimo di 20 iscritti
potranno essere organizzati in ogni citta d’Italia.

Dopo un‘attenta analisi e I'acquisizione delle opportune conoscenze, ATSC ha ritenuto opportuno
proporre i seguenti corsi:

L'agente di commercio comunicatore. L'arte di persuadere e gestire la relazione col cliente;

L'agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela attraverso la
costruzione del valore nei mercati B to B;

L'’Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente agenzie e reti di vendita
aziendali;

La professione dell'agente di commercio nell'era digitale. Le competenze tecnologiche necessarie per
lindustria 4.0;

Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e |a tutela dell'agente di commercio, e
con il progetto di formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC siamo lieti di
presentare questi cinque corsi professionalizzanti al forum Agenti Roma - annuncia Franco Damiani,
Presidente di ATSC -. | corsi nascono dal partenariato di ATSC con gli Spin-off Cisrem e Really New
Minds dell'Universita di Teramo, una collaborazione ormai consolidata dal successo del corso di Laurea
in Comunicazione per l'azienda e il commercio, che conta gia circa 50 laureati e ha all'attivo oltre 400
iscritti provenienti da tutta Italia. Crediamo fortemente che il futuro dell’agente di commercio non
possa prescindere dalla formazione continua di qualita e per questo abbiamo chiesto ed ottenuto il
sostegno dellENASARCO, che supporta la nostra mission offrendo a laureandi e corsisti la possibilita di
ottenere il rimborso del 50% delle spese».

DETTAGLIO DEI CORSI

L’AGENTE DI COMMERCIO COMUNICATORE

La capacita di comunicare € uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in ragione del fatto
che la loro professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti. Esistono, tuttavia, diverse
modalita e tecniche di comunicazione; conoscerle, interpretarle e padroneggiarle correttamente
consente di migliorare notevolmente le prestazioni di vendita e consulenza. A riguardo, il corso intende
fornire - anche attraverso appositi training - le abilita necessarie, che vanno dalla comunicazione
interprersonale alla persuasione.



L’AGENTE DI COMMERCIO CONSULENTE

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al tradizionale, mettendo
al centro del processo non il prodotto ma il cliente e seguendo I'assunto del personal branding:
attuare una strategia che consenta di individuare i propri punti di forza e di comunicarli in maniera
efficace ed efficiente. Nei mercati business to business diviene ancora pill importante impostare un
metodo operativo per I'attuazione della vendita consulenziale: obiettivo specifico del corso.

L'’AGENTE DI COMMERCIO MANAGER

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche concettuali e
pragmatiche al fine di organizzare, gestire ed amministrare in maniera sistematica e ragionata gli
elementi strategico-operativi classici ed emergenti nell'ambito delle agenzie e delle unita funzionali
aziendali specificamente predisposte alla gestione delle reti di vendita. Altro obiettivo specifico &
migliorare il rapporto con il cliente mediante un approccio di marketing relazionale avanzato.

LA PROFESSIONE DELL’AGENTE DI COMMERCIO NELL'ERA DIGITALE

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell'apporto delle nuove tecnologie occorre
essere pronti ed aggiornati nel settore che sara sempre piu strategico nel prossimo futuro: ICT e le
relative competenze tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in sicurezza i rapporti
commerciali con la propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento attraverso i mezzi del customer
service (email, form, social network) sino ad arrivare alle live chat con operatori creati ad hoc
dall'intelligenza artificiale delle chatbot.

BUSINESS ENGLISH

Il corso intende fornire una marcia in piti nel mondo del lavoro, pit specificatamente nel mondo degli
affari e del commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie per avere successo nel
mercato del lavoro globale.

Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di Comunicazione orale e una
di Comunicazione scritta.

Per informazioni contattare ATSC al numero 085 8025310, Via Nazionale per Teramo n. 226 - Giulianova.
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Roma — Sabato 27 maggio ATSC partecipera al Forum Agenti Roma per presentare il Corso di
Laurea in Comunicazione per I’azienda e il commercio e i 5 corsi professionalizzanti
organizzati in partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds dell’'Universita degli Studi
di Teramo.

Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono accreditati presso 'Enasarco, che
investe sugli agenti di commercio iscritti con I'erogazione del relativo contributo pari al 50% del
costo complessivo. | corsi professionalizzanti, che partiranno gia a fine giugno, sono aperti agli
agenti di commercio provenienti da tutta Italia e, ad esclusione del Corso di Business English —
che si svolge presso il Centro Linguistico d’Ateneo dell’Universita degli Studi di Teramo — con un
minimo di 20 iscritti potranno essere organizzati in ogni citta d’ltalia.

Dopo un’attenta analisi e I'acquisizione delle opportune conoscenze, ATSC ha ritenuto opportuno
proporre i seguenti corsi:

L'agente di commercio comunicatore. L'arte di persuadere e gestire la relazione col cliente;
L'agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela
attraverso la costruzione del valore nei mercati B to B;

* L’Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente agenzie e reti
di vendita aziendali;

* La professione dell’agente di commercio nell’era digitale. Le competenze tecnologiche
necessarie per l'industria 4.0;

e Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell’agente di
commercio, e con il progetto di formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC



siamo lieti di presentare questi cinque corsi professionalizzanti al forum Agenti Roma — annuncia
Franco Damiani, Presidente di ATSC -. | corsi nascono dal partenariato di ATSC con gli Spin-off
Cisrem e Really New Minds dell’Universita di Teramo, una collaborazione ormai consolidata dal
successo del corso di Laurea in Comunicazione per I'azienda e il commercio, che conta gia circa
50 laureati e ha all'attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta Italia. Crediamo fortemente che il
futuro dell’agente di commercio non possa prescindere dalla formazione continua di qualita e
per questo abbiamo chiesto ed ottenuto il sostegno dellENASARCO, che supporta la nostra
mission offrendo a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il rimborso del 50% delle spesex».

DETTAGLIO DE| CORSI

L’AGENTE DI COMMERCIO COMUNICATORE

La capacita di comunicare € uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in ragione del
fatto che la loro professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti. Esistono, tuttavia,
diverse modalita e tecniche di comunicazione; conoscerle, interpretarle e padroneggiarle
correttamente consente di migliorare notevolmente le prestazioni di vendita e consulenza. A
riguardo, il corso intende fornire — anche attraverso appositi training — le abilita necessarie, che
vanno dalla comunicazione interprersonale alla persuasione.

L’AGENTE DI COMMERCIO CONSULENTE

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al tradizionale,
mettendo al centro del processo non il prodotto ma il cliente e seguendo I'assunto del personal
branding: attuare una strategia che consenta di individuare i propri punti di forza e di comunicarli in
maniera efficace ed efficiente. Nei mercati business to business diviene ancora piu importante
impostare un metodo operativo per I'attuazione della vendita consulenziale: obiettivo specifico del
corso.

L’AGENTE DI COMMERCIO MANAGER

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche
concettuali e pragmatiche al fine di organizzare, gestire ed amministrare in maniera sistematica e
ragionata gli elementi strategico-operativi classici ed emergenti nell’'ambito delle agenzie e delle
unita funzionali aziendali specificamente predisposte alla gestione delle reti di vendita. Altro
obiettivo specifico € migliorare il rapporto con il cliente mediante un approccio di marketing
relazionale avanzato.

LA PROFESSIONE DELL'AGENTE DI COMMERCIO NELL'ERA DIGITALE

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell’'apporto delle nuove tecnologie
occorre essere pronti ed aggiornati nel settore che sara sempre piu strategico nel prossimo futuro:
ICT e le relative competenze tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in sicurezza i
rapporti commerciali con la propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento attraverso i mezzi
del customer service (email, form, social network) sino ad arrivare alle live chat con operatori creati
ad hoc dall'intelligenza artificiale delle chatbot.

BUSINESS ENGLISH

Il corso intende fornire una marcia in piu nel mondo del lavoro, piu specificatamente nel mondo
degli affari e del commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie per avere
successo nel mercato del lavoro globale.



Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di Comunicazione orale e
una di Comunicazione scritta.

Per informazioni contattare ATSC al numero 085 8025310, Via Nazionale per Teramo n. 226 —
Giulianova.

http://ilfaro24.it/wordpress/events/atsc-con-unite-al-forum-agenti-roma-per-presentare-nuovi-corsi-
professionalizzanti-per-agenti-finanziati-da-enasarco/
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(wn24)-Teramo — Sabato 27 maggio ATSC partecipera al Forum Agenti Roma per
presentare il Corso di Laurea in Comunicazione per I'azienda e il commercioe i 5
corsi professionalizzanti organizzati in partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really
New Minds dell’Universita degli Studi di Teramo.



Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono accreditati presso
I’'Enasarco, che investe sugli agenti di commercio iscritti con I’erogazione del
relativocontributo pari al 50% del costo complessivo. | corsi professionalizzanti, che
partiranno gia a fine giugno, sono aperti agli agenti di commercio provenienti da
tutta Italia e, ad esclusione del Corso di Business English — che si svolge presso il
Centro Linguistico d’Ateneo dell’Universita degli Studi di Teramo — con un minimo
di 20 iscritti potranno essere organizzati in ogni citta d’ltalia.

Dopo un’attenta analisi e I'acquisizione delle opportune conoscenze, ATSC ha ritenuto
opportuno proporre i seguenti corsi:

e L'agente di commercio comunicatore. L'arte di persuadere e gestire la relazione col
cliente;

e L’agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela
attraverso la costruzione del valore nei mercati B to B;

e L'Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente
agenzie e reti di vendita aziendali;

e La professione dell'agente di commercio nellera digitale. Le competenze
tecnologiche necessarie per I'industria 4.0;

e Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell’agente di
commercio, e con il progetto di formazione continua promosso dalla nostra associazione
ATSC siamo lieti di presentare questi cinque corsi professionalizzanti al forum Agenti
Roma - annuncia Franco Damiani, Presidente di ATSC-. | corsi nascono dal
partenariato di ATSC con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds dell’'Universita di Teramo,
una collaborazione ormai consolidata dal successo del corso di Laurea in Comunicazione
per l'azienda e il commercio, che conta gia circa 50 laureati e ha all'attivo oltre 400
iscritti provenienti da tutta Italia. Crediamo fortemente cheil futuro dell’agente di
commercio non possa prescindere dalla formazione continua di qualita e per questo
abbiamo chiesto ed ottenuto il sostegno dellENASARCO, che supporta la
nostra mission offrendo a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il rimborso del 50%
delle spese».

DETTAGLIO DEI CORSI
L’AGENTE DI COMMERCIO COMUNICATORE

La capacita di comunicare € uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in
ragione del fatto che la loro professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti.
Esistono, tuttavia, diverse modalita e tecniche di comunicazione; conoscerle, interpretarle
e padroneggiarle correttamente consente di migliorare notevolmente le prestazioni di
vendita e consulenza. A riguardo, il corso intende fornire — anche attraverso appositi
training — le abilita necessarie, che vanno dalla comunicazione interprersonale alla
persuasione.

L’AGENTE DI COMMERCIO CONSULENTE

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al
tradizionale, mettendo al centro del processo non il prodotto ma il cliente e seguendo
'assunto del personal branding: attuare una strategia che consenta di individuare i propri
punti di forza e di comunicarli in maniera efficace ed efficiente. Nei mercatibusiness to
business diviene ancora piu importante impostare un metodo operativo per l'attuazione
della vendita consulenziale: obiettivo specifico del corso.




L’AGENTE DI COMMERCIO MANAGER

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche
concettuali e pragmatiche al fine di organizzare, gestire ed amministrare in maniera
sistematica e ragionata gli elementi strategico-operativi classici ed emergenti nell’ambito
delle agenzie e delle unita funzionali aziendali specificamente predisposte alla gestione
delle reti di vendita. Altro obiettivo specifico € migliorare il rapporto con il cliente mediante
un approccio di marketing relazionale avanzato.

LA PROFESSIONE DELL’AGENTE DI COMMERCIO NELL'ERA DIGITALE

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell'apporto delle nuove
tecnologie occorre essere pronti ed aggiornati nel settore che sara sempre piu strategico
nel prossimo futuro: ICT e le relative competenze tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in
sicurezza i rapporti commerciali con la propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento
attraverso i mezzi del customer service (email, form, social network) sino ad arrivare alle
live chat con operatori creati ad hoc dall'intelligenza artificiale delle chatbot.

BUSINESS ENGLISH

Il corso intende fornire una marcia in pit nel mondo del lavoro, piu specificatamente nel
mondo degli affari e del commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie
per avere successo nel mercato del lavoro globale.

Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di Comunicazione
orale e una di Comunicazione scritta.

http://www.wallnews?24.it/2017/05/22/universita-di-teramo-atsc-con-unite-al-forum-di-roma/
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TERAMO: 5 NUOVI CORSI PROFESSIONALIZZANTI
SARANNO PRESENTATI AL FORUM AGENTI ROMA

" 23 maggio 2017 | CJ Inserito in Corsi | & Scritto da redazione

Sabato 27 maggio ATSC partecipera al Forum Agenti Roma per
presentare il Corso di Laurea in Comunicazione per I'azienda e il
commercio e i 5 corsi professionalizzanti organizzati in
partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds
dell’'Universita degli Studi di Teramo.

Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono
accreditati presso I'Enasarco, che investe sugli agenti di
commercio iscritti con I'erogazione del relativo contributo pari al
50% del costo complessivo. | corsi professionalizzanti, che
partiranno gia a fine giugno, sono aperti agli agenti di commercio
provenienti da tutta Italia e, ad esclusione del Corso di Business
English — che si svolge presso il Centro Linguistico d’Ateneo
dell'Universita degli Studi di Teramo — con un minimo di 20 iscritti
potranno essere organizzati in ogni citta d'ltalia.

Dopo un’attenta analisi e I'acquisizione delle opportune
conoscenze, ATSC ha ritenuto opportuno proporre i seguenti corsi:
L'agente di commercio comunicatore. L'arte di persuadere e
gestire la relazione col cliente;

L'agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela attraverso la
costruzione del valore nei mercati B to B;

L’Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente agenzie e reti di vendita
aziendali;

La professione dell’agente di commercio nell’era digitale. Le competenze tecnologiche necessarie per
I'industria 4.0;

Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell'agente di commercio, e con il
progetto di formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC siamo lieti di presentare questi
cinque corsi professionalizzanti al forum Agenti Roma — annuncia Franco Damiani, Presidente di ATSC -. |
corsi nascono dal partenariato di ATSC con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds dell’'Universita di Teramo,
una collaborazione ormai consolidata dal successo del corso di Laurea in Comunicazione per |'azienda e il
commercio, che conta gia circa 50 laureati e ha all'attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta Italia. Crediamo
fortemente che il futuro dell’agente di commercio non possa prescindere dalla formazione continua di qualita e
per questo abbiamo chiesto ed ottenuto il sostegno dellENASARCO, che supporta la nostra mission offrendo
a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il rimborso del 50% delle spese».

DETTAGLIO DEI CORSI

L’AGENTE DI COMMERCIO COMUNICATORE

La capacita di comunicare € uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in ragione del fatto che la
loro professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti. Esistono, tuttavia, diverse modalita e
tecniche di comunicazione; conoscerle, interpretarle e padroneggiarle correttamente consente di migliorare
notevolmente le prestazioni di vendita e consulenza. A riguardo, il corso intende fornire — anche attraverso
appositi training — le abilita necessarie, che vanno dalla comunicazione interprersonale alla persuasione.

L'AGENTE DI COMMERCIO CONSULENTE

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al tradizionale, mettendo al centro
del processo non il prodotto ma il cliente e seguendo 'assunto del personal branding: attuare una strategia che
consenta di individuare i propri punti di forza e di comunicarli in maniera efficace ed efficiente. Nei mercati
business to business diviene ancora pitl importante impostare un metodo operativo per I'attuazione della
vendita consulenziale: obiettivo specifico del corso.

L'AGENTE DI COMMERCIO MANAGER

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche concettuali e
pragmatiche al fine di organizzare, gestire ed amministrare in maniera sistematica e ragionata gli elementi
strategico-operativi classici ed emergenti nell’lambito delle agenzie e delle unita funzionali aziendali
specificamente predisposte alla gestione delle reti di vendita. Altro obiettivo specifico & migliorare il rapporto
con il cliente mediante un approccio di marketing relazionale avanzato.

LA PROFESSIONE DELL'AGENTE DI COMMERCIO NELL'ERA DIGITALE

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell’apporto delle nuove tecnologie occorre essere
pronti ed aggiornati nel settore che sara sempre piu strategico nel prossimo futuro: ICT e le relative
competenze tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in sicurezza i rapporti
commerciali con la propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento attraverso i mezzi del customer service
(email, form, social network) sino ad arrivare alle live chat con operatori creati ad hoc dall'intelligenza artificiale
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delle chatbot.

BUSINESS ENGLISH

Il corso intende fornire una marcia in pit nel mondo del lavoro, pit specificatamente nel mondo degli affari e
del commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie per avere successo nel mercato del lavoro

globale.

Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di Comunicazione orale e una di

Comunicazione scritta.

Per informazioni contattare ATSC al numero 085 8025310, Via Nazionale per Teramo n. 226 — Giulianova.
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TERAMO: 5 NUOVI CORSI PROFESSIONALIZZANTI
SARANNO PRESENTATI AL FORUM AGENTI ROMA

Sabato 27 maggio ATSC partecipera al Forum Agenti Roma per
presentare il Corso di Laurea in Comunicazione per I'azienda e il
commercio e i 5 corsi professionalizzanti organizzati in
- partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds
, dell’'Universita degli Studi di Teramo.

Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono
accreditati presso I'Enasarco, che investe sugli agenti di
commercio iscritti con I'erogazione del relativo contributo
pari al 50% del costo complessivo. | corsi
professionalizzanti, che partiranno gia a fine giugno, sono
aperti agli agenti di commercio provenienti da tutta Italia e,
ad esclusione del Corso di Business English — che si
svolge presso il Centro Linguistico d’Ateneo dell’'Universita
degli Studi di Teramo — con un minimo di 20 iscritti
potranno essere organizzati in ogni citta d'ltalia.

e Dopo un’attenta analisi e [I'acquisizione delle
opportune conoscenze, ATSC ha ritenuto
opportuno proporre i seguenti corsi:

L'agente di commercio comunicatore. L'arte di persuadere e gestire la relazione col cliente;

L'agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela
attraverso la costruzione del valore nei mercati B to B;

L'Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente agenzie e reti
di vendita aziendali;

La professione dell’agente di commercio nell’era digitale. Le competenze tecnologiche
necessarie per l'industria 4.0;

Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell’agente di commercio,
e con il progetto di formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC siamo lieti di
presentare questi cinque corsi professionalizzanti al forum Agenti Roma — annuncia Franco
Damiani, Presidente di ATSC -. | corsi nascono dal partenariato di ATSC con gli Spin-off Cisrem e
Really New Minds dell’'Universita di Teramo, una collaborazione ormai consolidata dal successo
del corso di Laurea in Comunicazione per I'azienda e il commercio, che conta gia circa 50 laureati
e ha all’attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta Italia. Crediamo fortemente che il futuro
dell’agente di commercio non possa prescindere dalla formazione continua di qualita e per questo
abbiamo chiesto ed ottenuto il sostegno dellENASARCO, che supporta la nostra mission offrendo



a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il imborso del 50% delle spese».
DETTAGLIO DEI CORSI
L'AGENTE DI COMMERCIO COMUNICATORE

La capacita di comunicare € uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in ragione del
fatto che la loro professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti. Esistono, tuttavia,
diverse modalita e tecniche di comunicazione; conoscerle, interpretarle e padroneggiarle
correttamente consente di migliorare notevolmente le prestazioni di vendita e consulenza. A
riguardo, il corso intende fornire — anche attraverso appositi training — le abilitd necessarie, che
vanno dalla comunicazione interprersonale alla persuasione.

L'AGENTE DI COMMERCIO CONSULENTE

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al tradizionale,
mettendo al centro del processo non il prodotto ma il cliente e seguendo l'assunto del personal
branding: attuare una strategia che consenta di individuare i propri punti di forza e di comunicarli in
maniera efficace ed efficiente. Nei mercati business to business diviene ancora piu importante
impostare un metodo operativo per I'attuazione della vendita consulenziale: obiettivo specifico del
corso.

L'AGENTE DI COMMERCIO MANAGER

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche
concettuali e pragmatiche al fine di organizzare, gestire ed amministrare in maniera sistematica e
ragionata gli elementi strategico-operativi classici ed emergenti nel’ambito delle agenzie e delle
unita funzionali aziendali specificamente predisposte alla gestione delle reti di vendita. Altro
obiettivo specifico & migliorare il rapporto con il cliente mediante un approccio di marketing
relazionale avanzato.

LA PROFESSIONE DELL'AGENTE DI COMMERCIO NELL'ERA DIGITALE

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell’apporto delle nuove tecnologie
occorre essere pronti ed aggiornati nel settore che sara sempre piu strategico nel prossimo futuro:
ICT e le relative competenze tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in sicurezza i
rapporti commerciali con la propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento attraverso i mezzi
del customer service (email, form, social network) sino ad arrivare alle live chat con operatori creati
ad hoc dall'intelligenza artificiale delle chatbot.

BUSINESS ENGLISH

Il corso intende fornire una marcia in piu nel mondo del lavoro, piu specificatamente nel mondo
degli affari e del commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie per avere
successo nel mercato del lavoro globale.

Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di Comunicazione orale e
una di Comunicazione scritta.

Per informazioni contattare ATSC al numero 085 8025310, Via Nazionale per Teramo n. 226 —
Giulianova.

http://abruzzoinarte.it/cultura/corsi/teramo-5-nuovi-corsi-professionalizzanti-saranno-presentati-al-forum-
agenti-roma
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Universita di Teramo: con ATSC 5
nuovi corsi professionalizzanti per
agenti di commercio

Da Redazione - 25 maggio 2017

Sabato 27 maggio ATSC partecipera al Forum Agenti Roma per
presentare il Corso di Laurea in Comunicazione per I'azienda e il
commercio e i 5 corsi professionalizzanti organizzati in
partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds
dell’Universita degli Studi di Teramo.

Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono
accreditati presso I'Enasarco, che investe sugli agenti di
commercio iscritti con I'erogazione del relativo contributo
pari al 50% del costo complessivo. | corsi
professionalizzanti, che partiranno gia a fine giugno, sono
aperti agli agenti di commercio provenienti da tutta ltalia e, & %
ad esclusione del Corso di Business English — che si svolge § .
presso il Centro Linguistico d’Ateneo dell’Universita degli
Studi di Teramo — con un minimo di 20 iscritti potranno
essere organizzati in ogni citta d’ltalia.

e Dopo un’attenta analisi e [I'acquisizione delle
opportune conoscenze, ATSC ha ritenuto opportuno
proporre i seguenti corsi:

* ['agente di commercio comunicatore. L'arte di persuadere e gestire |a relazione col cliente;

e ['agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela
attraverso la costruzione del valore nei mercati B to B;

* ['Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente agenzie e reti
di vendita aziendali;

e La professione dell'agente di commercio nell'era digitale. Le competenze tecnologiche
necessarie per l'industria 4.0;

e Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell'agente di commercio,
e con il progetto di formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC siamo lieti di
presentare questi cinque corsi professionalizzanti al forum Agenti Roma — annuncia Franco
Damiani, Presidente di ATSC -. | corsi nascono dal partenariato di ATSC con gli Spin-off Cisrem e
Really New Minds dell’'Universita di Teramo, una collaborazione ormai consolidata dal successo



del corso di Laurea in Comunicazione per I'azienda e il commercio, che conta gia circa 50 laureati
e ha all'attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta Italia. Crediamo fortemente che il futuro
dell'agente di commercio non possa prescindere dalla formazione continua di qualita e per questo
abbiamo chiesto ed ottenuto il sostegno dellENASARCO, che supporta la nostra mission offrendo
a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il rimborso del 50% delle spese».

DETTAGLIO DE| CORSI
L’AGENTE DI COMMERCIO COMUNICATORE

La capacita di comunicare & uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in ragione del
fatto che la loro professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti. Esistono, tuttavia,
diverse modalita e tecniche di comunicazione; conoscerle, interpretarle e padroneggiarle
correttamente consente di migliorare notevolmente le prestazioni di vendita e consulenza. A
riguardo, il corso intende fornire — anche attraverso appositi training — le abilita necessarie, che
vanno dalla comunicazione interprersonale alla persuasione.

L’AGENTE DI COMMERCIO CONSULENTE

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al tradizionale,
mettendo al centro del processo non il prodotto ma il cliente e seguendo 'assunto del personal
branding: attuare una strategia che consenta di individuare i propri punti di forza e di comunicarli in
maniera efficace ed efficiente. Nei mercati business to business diviene ancora piu importante
impostare un metodo operativo per I'attuazione della vendita consulenziale: obiettivo specifico del
corso.

L’AGENTE DI COMMERCIO MANAGER

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche
concettuali e pragmatiche al fine di organizzare, gestire ed amministrare in maniera sistematica e
ragionata gli elementi strategico-operativi classici ed emergenti nell'ambito delle agenzie e delle
unita funzionali aziendali specificamente predisposte alla gestione delle reti di vendita. Altro
obiettivo specifico & migliorare il rapporto con il cliente mediante un approccio di marketing
relazionale avanzato.

LA PROFESSIONE DELL’AGENTE DI COMMERCIO NELL'ERA DIGITALE

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell’apporto delle nuove tecnologie
occorre essere pronti ed aggiornati nel settore che sara sempre piu strategico nel prossimo futuro:
ICT e le relative competenze tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in sicurezza i
rapporti commerciali con la propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento attraverso i mezzi
del customer service (email, form, social network) sino ad arrivare alle live chat con operatori creati
ad hoc dall'intelligenza artificiale delle chatbot.

BUSINESS ENGLISH

Il corso intende fornire una marcia in piu nel mondo del lavoro, piu specificatamente nel mondo
degli affari e del commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie per avere
successo nel mercato del lavoro globale.

Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di Comunicazione orale e
una di Comunicazione scritta.

Per informazioni contattare ATSC al numero 085 8025310, Via Nazionale per Teramo n. 226 —
Giulianova.

https://www.abruzzonews.eu/universita-teramo-atsc-5-nuovi-corsi-professionalizzanti-agenti-commercio-
455842.html
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CORSI PER AGENTI DI COMMERCIO

Teramo, 25 maggio 2017 - Sabato 27 maggio ATSC partecipera al Forum
Agenti Roma per presentare il Corso di Laurea in Comunicazione per
l'azienda e il commercio e i 5 corsi professionalizzanti organizzati in
partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds dell'Universita degli
Studi di Teramo. Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono
accreditati presso I'Enasarco, che investe sugli agenti di commercio iscritti
con I'erogazione del relativo contributo pari al 50% del costo complessivo.

| corsi professionalizzanti, che partiranno gia a fine giugno, sono aperti agli
agenti di commercio provenienti da tutta Italia e, ad esclusione del Corso di
Business English — che si svolge presso il Centro Linguistico d’Ateneo
dell'Universita degli Studi di Teramo - con un minimo di 20 iscritti potranno essere organizzati in
ogni citta d'ltalia.

Dopo un‘attenta analisi e I'acquisizione delle opportune conoscenze, ATSC ha ritenuto opportuno
proporre i seguenti corsi:

L'agente di commercio comunicatore. L'arte di persuadere e gestire la relazione col cliente;

L'agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela attraverso la
costruzione del valore nei mercati B to B;

L'’Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente agenzie e reti di
vendita aziendali;

La professione dell'agente di commercio nell'era digitale. Le competenze tecnologiche necessarie
per l'industria 4.0;

Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell'agente di
commercio, e con il progetto di formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC
siamo lieti di presentare questi cinque corsi professionalizzanti al forum Agenti Roma — annuncia
Franco Damiani, Presidente di ATSC -. | corsi nascono dal partenariato di ATSC con gli Spin-off
Cisrem e Really New Minds dell'Universita di Teramo, una collaborazione ormai consolidata dal
successo del corso di Laurea in Comunicazione per l'azienda e il commercio, che conta gia circa 50
laureati e ha all'attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta ltalia. Crediamo fortemente che il
futuro dell'agente di commercio non possa prescindere dalla formazione continua di qualita e
per questo abbiamo chiesto ed ottenuto il sostegno dellENASARCO, che supporta la nostra
mission offrendo a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il rimborso del 50% delle spese».

DETTAGLIO DEI CORSI

L'AGENTE DI COMMERCIO COMUNICATORE

La capacita di comunicare & uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in ragione del
fatto che la loro professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti. Esistono, tuttavia,
diverse modalita e tecniche di comunicazione; conoscerle, interpretarle e padroneggiarle
correttamente consente di migliorare notevolmente le prestazioni di vendita e consulenza. A
riguardo, il corso intende fornire - anche attraverso appositi training - le abilita necessarie, che
vanno dalla comunicazione interprersonale alla persuasione.

L'AGENTE DI COMMERCIO CONSULENTE

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al tradizionale,
mettendo al centro del processo non il prodotto ma il cliente e seguendo l'assunto del personal
branding: attuare una strategia che consenta di individuare i propri punti di forza e di comunicarli in
maniera efficace ed efficiente. Nei mercati business to business diviene ancora piu importante
impostare un metodo operativo per l'attuazione della vendita consulenziale: obiettivo specifico del
Corso.

L’AGENTE DI COMMERCIO MANAGER

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche
concettuali e pragmatiche al fine di organizzare, gestire ed amministrare in maniera sistematica e
ragionata gli elementi strategico-operativi classici ed emergenti nellambito delle agenzie e delle
unita funzionali aziendali specificamente predisposte alla gestione delle reti di vendita. Altro
obiettivo specifico & migliorare il rapporto con il cliente mediante un approccio di marketing

relazionale avanzato.

Dir. responsabile: Nando Marinucci - direttore@abruzzopopolare.it - Reg. Trib. Chieti n. 4 del 16/05/2011.
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LA PROFESSIONE DELL’AGENTE DI COMMERCIO NELL'ERA DIGITALE

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell’apporto delle nuove tecnologie
occorre essere pronti ed aggiornati nel settore che sara sempre piu strategico nel prossimo futuro:
ICT e le relative competenze tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in sicurezza i
rapporti commerciali con la propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento attraverso i mezzi
del customer service (email, form, social network) sino ad arrivare alle live chat con operatori creati
ad hoc dall'intelligenza artificiale delle chatbot.

BUSINESS ENGLISH

Il corso intende fornire una marcia in piu nel mondo del lavoro, piu specificatamente nel mondo
degli affari e del commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie per avere
successo nel mercato del lavoro globale.

Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di Comunicazione orale e
una di Comunicazione scritta.

Per informazioni contattare ATSC al numero 085 8025310, Via Nazionale per Teramo n. 226 —
Giulianova.
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CORSI PER AGENTI DI COMMERCIO

Teramo, 25 maggio 2017 - Sabato 27 maggio ATSC partecipera al Forum
Agenti Roma per presentare il Corso di Laurea in Comunicazione per
I'azienda e il commercio e i 5 corsi professionalizzanti organizzati in
partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds dell'Universita degli
. Studi di Teramo. Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono
accreditati presso I'Enasarco, che investe sugli agenti di commercio iscritti
con l'erogazione del relativo contributo pari al 50% del costo complessivo.

| corsi professionalizzanti, che partiranno gia a fine giugno, sono aperti agli
agenti di commercio provenienti da tutta ltalia e, ad esclusione del Corso di
Business English — che si svolge presso il Centro Linguistico d’Ateneo
dell’Universita degli Studi di Teramo - con un minimo di 20 iscritti potranno essere organizzati in
ogni citta d'ltalia.

Dopo un'attenta analisi e I'acquisizione delle opportune conoscenze, ATSC ha ritenuto opportuno
proporre i seguenti corsi:

e |'agente di commercio comunicatore. L'arte di persuadere e gestire la relazione col cliente;

e L'agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela
attraverso la costruzione del valore nei mercati B to B;

e ['Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente agenzie e reti
di vendita aziendali;

e La professione dell'agente di commercio nell'era digitale. Le competenze tecnologiche
necessarie per l'industria 4.0;

e Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell'agente di
commercio, e con il progetto di formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC
siamo lieti di presentare questi cinque corsi professionalizzanti al forum Agenti Roma — annuncia
Franco Damiani, Presidente di ATSC -. | corsi nascono dal partenariato di ATSC con gli Spin-off
Cisrem e Really New Minds dell'Universita di Teramo, una collaborazione ormai consolidata dal
successo del corso di Laurea in Comunicazione per l|'azienda e il commercio, che conta gia circa
50 laureati e ha all'attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta Italia. Crediamo fortemente che il
futuro dell'agente di commercio non possa prescindere dalla formazione continua di qualita e
per questo abbiamo chiesto ed ottenuto il sostegno dellENASARCO, che supporta la nostra
mission offrendo a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il rimborso del 50% delle spese».

DETTAGLIO DEI CORSI

L'AGENTE DI COMMERCIO COMUNICATORE

La capacita di comunicare € uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in ragione del
fatto che la loro professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti. Esistono, tuttavia,



diverse modalita e tecniche di comunicazione; conoscerle, interpretarle e padroneggiarle
correttamente consente di migliorare notevolmente le prestazioni di vendita e consulenza. A
riguardo, il corso intende fornire - anche attraverso appositi training - le abilita necessarie, che
vanno dalla comunicazione interprersonale alla persuasione.

L'AGENTE DI COMMERCIO CONSULENTE

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al tradizionale,
mettendo al centro del processo non il prodotto ma il cliente e seguendo I'assunto del personal
branding: attuare una strategia che consenta di individuare i propri punti di forza e di comunicarli in
maniera efficace ed efficiente. Nei mercati business to business diviene ancora piu importante
impostare un metodo operativo per l'attuazione della vendita consulenziale: obiettivo specifico del
corso.

L’AGENTE DI COMMERCIO MANAGER

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche
concettuali e pragmatiche al fine di organizzare, gestire ed amministrare in maniera sistematica e
ragionata gli elementi strategico-operativi classici ed emergenti nellambito delle agenzie e delle
unita funzionali aziendali specificamente predisposte alla gestione delle reti di vendita. Altro
obiettivo specifico € migliorare il rapporto con il cliente mediante un approccio di marketing
relazionale avanzato.

LA PROFESSIONE DELL'AGENTE DI COMMERCIO NELL'ERA DIGITALE

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell’apporto delle nuove tecnologie
occorre essere pronti ed aggiornati nel settore che sara sempre pil strategico nel prossimo futuro:
ICT e le relative competenze tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in sicurezza i
rapporti commerciali con la propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento attraverso i mezzi
del customer service (email, form, social network) sino ad arrivare alle live chat con operatori creati
ad hoc dall'intelligenza artificiale delle chatbot.

BUSINESS ENGLISH

Il corso intende fornire una marcia in piu nel mondo del lavoro, piu specificatamente nel mondo
degli affari e del commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie per avere
successo nel mercato del lavoro globale.

Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di Comunicazione orale e
una di Comunicazione scritta.

Per informazioni contattare ATSC al numero 085 8025310, Via Nazionale per Teramo n. 226 —
Giulianova.

http://www.abruzzopopolare.it/abruzzo-on-the-road/22272-corsi-per-agenti-di-commercio.html
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Corsi per agenti di commercio

Teramo — Sabato 27 maggio ATSC parteciperd al Forum Agenti Roma per
presentars il Corso & Laursa in Comumicarions per Faziends @ il
commarcio @ i 5 corsl professionalizzanti crganizzati in partenariato con
ghi Spin-off Cizrem e Raally New Minds dellUniversitd degli Stodi &i
Teramo.
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Corsi per agenti di commercio

Teramo — Sabato 27 maggio ATSC partecipera al Forum Agenti
Roma per presentare il Corso di Laurea in Comunicazione per
I’azienda e il commercio e i 5 corsi professionalizzanti organizzati
* in partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds
y dell’Universita degli Studi di Teramo.

Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono
accreditati presso 1’Enasarco, che investe sugli agenti di
commercio iscritti con I’erogazione del relativo contributo pari al
50% del costo complessivo. [ corsi professionalizzanti, che
partiranno gia a fine giugno, sono aperti agli agenti di commercio
provenienti da tutta Italia e, ad esclusione del Corso di Business
English — che si svolge presso il Centro Linguistico d’Atenco
dell’Universita degli Studi di Teramo — con un minimo di 20
iscritti potranno essere organizzati in ogni citta d’Italia.

Dopo un’attenta analisi e [1’acquisizione delle opportune
conoscenze, ATSC ha ritenuto opportuno proporre i seguenti
corsi:

- L’agente di commercio comunicatore. L’arte di persuadere e

gestire la relazione col cliente;

— L’agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela attraverso la costruzione
del valore nei mercati B to B;

— L’Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente agenzie e reti di vendita
aziendali:

— La professione dell’agente di commercio nell’era digitale. Le competenze tecnologiche necessarie per
I’industria 4.0;

— Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell’agente di commercio, e con il
progetto di formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC siamo lieti di presentare questi
cinque corsi professionalizzanti al forum Agenti Roma — annuncia Franco Damiani, Presidente di ATSC -. 1
corsi nascono dal partenariato di ATSC con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds dell’Universita di
Teramo, una collaborazione ormai consolidata dal successo del corso di Laurea in Comunicazione per
I’azienda e il commercio, che conta gia circa 50 laureati e ha all’attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta
[talia. Crediamo fortemente che il futuro dell’agente di commercio non possa prescindere dalla formazione
continua di qualita e per questo abbiamo chiesto ed ottenuto il sostegno del’lENASARCO, che supporta la
nostra mission offrendo a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il rimborso del 50% delle spese».

24 Maggio 2017
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TERAMO: 5 NUOVI CORSI
PROFESSIONALIZZANTI SARANNO
PRESENTATI AL FORUM AGENTI ROMA

Sabato 27 maggio ATSC partecipera al Forum Agenti Roma per presentare il Corso di Laurea in
Comunicazione per I'azienda e il commercio e i 5 corsi professionalizzanti organizzati in
partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds dell’Universita degli Studi di Teramo.

Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono accreditati presso 'Enasarco, che
investe sugli agenti di commercio iscritti con I'erogazione del relativo contributo pari al 50% del
costo complessivo. | corsi professionalizzanti, che partiranno gia a fine giugno, sono aperti agli
agenti di commercio provenienti da tutta Italia e, ad esclusione del Corso di Business English —
che si svolge presso il Centro Linguistico d’Ateneo dell’Universita degli Studi di Teramo — con un



minimo di 20 iscritti potranno essere organizzati in ogni citta d’ltalia.

Dopo un’attenta analisi e I'acquisizione delle opportune conoscenze, ATSC ha ritenuto opportuno
proporre i seguenti corsi:

¢ L'agente di commercio comunicatore. L'arte di persuadere e gestire la relazione col cliente;

e L'agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela
attraverso la costruzione del valore nei mercati B to B;

e L'Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente agenzie e reti
di vendita aziendali;

o La professione dell’agente di commercio nell’'era digitale. Le competenze tecnologiche
necessarie per I'industria 4.0;

e Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell’agente di
commercio, e con il progetto di formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC
siamo lieti di presentare questi cinque corsi professionalizzanti al forum Agenti Roma — annuncia
Franco Damiani, Presidente di ATSC -. | corsi hascono dal partenariato di ATSC con gli Spin-off
Cisrem e Really New Minds dell’'Universita di Teramo, una collaborazione ormai consolidata dal
successo del corso di Laurea in Comunicazione per I'azienda e il commercio, che conta gia circa
50 laureati e ha all'attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta Italia. Crediamo fortemente che il
futuro dell’agente di commercio non possa prescindere dalla formazione continua di qualita e
per questo abbiamo chiesto ed ottenuto il sostegno dellENASARCO, che supporta la nostra
mission offrendo a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il rimborso del 50% delle spese».

DETTAGLIO DE| CORSI

L’AGENTE DI COMMERCIO COMUNICATORE

La capacita di comunicare € uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in ragione del
fatto che la loro professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti. Esistono, tuttavia,
diverse modalita e tecniche di comunicazione; conoscerle, interpretarle e padroneggiarle
correttamente consente di migliorare notevolmente le prestazioni di vendita e consulenza. A
riguardo, il corso intende fornire — anche attraverso appositi training — le abilitd necessarie, che
vanno dalla comunicazione interprersonale alla persuasione.

L’AGENTE DI COMMERCIO CONSULENTE

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al tradizionale,
mettendo al centro del processo non il prodotto ma il cliente e seguendo l'assunto del personal
branding: attuare una strategia che consenta di individuare i propri punti di forza e di comunicarli in
maniera efficace ed efficiente. Nei mercati business to business diviene ancora piu importante
impostare un metodo operativo per I'attuazione della vendita consulenziale: obiettivo specifico del
corso.

L’AGENTE DI COMMERCIO MANAGER

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche
concettuali e pragmatiche al fine di organizzare, gestire ed amministrare in maniera sistematica e
ragionata gli elementi strategico-operativi classici ed emergenti nellambito delle agenzie e delle
unita funzionali aziendali specificamente predisposte alla gestione delle reti di vendita. Altro
obiettivo specifico & migliorare il rapporto con il cliente mediante un approccio di marketing
relazionale avanzato.

LA PROFESSIONE DELL’AGENTE DI COMMERCIO NELL'ERA DIGITALE

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell'apporto delle nuove tecnologie
occorre essere pronti ed aggiornati nel settore che sara sempre piu strategico nel prossimo futuro:



ICT e le relative competenze tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in sicurezza i
rapporti commerciali con la propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento attraverso i mezzi
del customer service (email, form, social network) sino ad arrivare alle live chat con operatori creati
ad hoc dall'intelligenza artificiale delle chatbot.

BUSINESS ENGLISH

Il corso intende fornire una marcia in piu nel mondo del lavoro, piu specificatamente nel mondo
degli affari e del commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie per avere
successo nel mercato del lavoro globale.

Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di Comunicazione orale e
una di Comunicazione scritta.

http://www.giulianovanews.it/2017/05/teramo-5-nuovi-corsi-professionalizzanti-saranno-presentati-al-forum-
agenti-roma/
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Numero Evento: 21163044 Contatti

Eventi Corsi Cell.: 335349190
Forum Agenti Roma Email
Presentazione Corso Di Laurea Per

Agenti Di Commercio Fonte

ATSC Agenti Teramo Senza Confini
Date
— o=an -
Al: 27/05/2017
Dove: Evento Passato! Per aggiornamenti:

v | B ViaEiffel segnalazione@eventiesagre.it
ﬁ' Roma

Lazio - Italia

Scheda Evento

Forum Agenti Roma
Presentazione Corso Di Laurea Per Agenti Di Commercio

Sabato 27 Maggio 2017 - dalle ore 10.00
Roma Fiere - Via Eiffel - Roma (RM)

agent321.com ggmi

Forum Agenti sabato 27/05/2017, dalle ore 10:00 alle ore 11:00 a
Roma Fiere, in via Eiffel.




Il Preside della facolta di Scienze della Comunicazione dell’'Universita degli Studi di Teramo —
Professor Stefano Traini — il Delegato del Magnifico Rettore dell’Universita degli Studi di Teramo —
Professor Christian Corsi — ed il nostro Presidente — Dott. Franco Damiani — presenteranno il corso
di laurea professionalizzante per agenti di commercio e consulenti finanziari in Scienze della
Comunicazione per I'azienda e il commercio, per 'anno accademico 2017/2018.

Una delle novita maggiori rispetto agli anni precedenti riguarda il rimborso da parte della
Fondazione Enasarco per il 50% dell'importo totale delle tasse universitarie: segnale importante
che testimonia la solidita del progetto portato avanti da ATSC e Universita di Teramo.

Oggetto dell'incontro sara anche lillustrazione dei 5 corsi di aggiornamento professionale per
agenti di commercio organizzati dalla nostra associazione in partenariato con gli spin-off
universitari Cisrem e Really New Minds dell’Universita degli Studi di Teramo su tematiche
importanti per lo svolgimento del lavoro quotidiano.

Per maggiori informazioni sul corso di laurea, potete contattarci ai sequenti recapiti:

Dott. Franco Damiani

Presidente ATSC

Tutor di facolta per la Coorte ATSC
C.335349190
franco.damiani@atsc.info

Dott.ssa Federica Gregori
Segreteria di Presidenza ATSC
C. 3929090305
federica@atsc.info

http://www.eventiesagre.it/Eventi_Corsi/21163044 Forum+Agenti+Roma.html
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By redvit

Teramo. Oggi, sabato 27 maggio, al Forum Agenti Roma sono
stati presentati il Corso di Laurea in Comunicazione per l'azienda
e il commercio e i 5 corsi professionalizzanti organizzati da ATSC
in partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds
dell'Universita degli Studi di Teramo.

Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti sono
accreditati presso I'Enasarco, che investe sugli agenti di
commercio iscritti con I'erogazione del relativo contributo pari al
50% del costo complessivo. | corsi professionalizzanti, che
partiranno gia a fine giugno, sono aperti agli agenti di commercio
provenienti da tutta Italia e, ad esclusione del Corso di Business
English — che si svolge presso il Centro Linguistico d’Ateneo
dell'Universita degli Studi di Teramo - con un minimo di 20 iscritti potranno essere organizzati in ogni citta d'ltalia.

Dopo un'attenta analisi e I'acquisizione delle opportune conoscenze, ATSC ha ritenuto opportuno proporre i seguenti corsi:
- L'agente di commercio comunicatore. L'arte di persuadere e gestire la relazione col cliente;

- L'agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela attraverso la costruzione del
valore nei mercati B to B;

- L’Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente agenzie e reti di vendita aziendali;
- La professione dell'agente di commercio nell'era digitale. Le competenze tecnologiche necessarie per l'industria 4.0;
- Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell'agente di commercio, e con il progetto di
formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC siamo lieti di presentare questi cinque corsi
professionalizzanti al forum Agenti Roma — annuncia Franco Damiani, Presidente di ATSC -. | corsi nascono dal
partenariato di ATSC con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds dell'Universita di Teramo, una collaborazione ormai
consolidata dal successo del corso di Laurea in Comunicazione per I'azienda e il commercio, che conta gia circa 50 laureati
e ha all'attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta Italia. Crediamo fortemente che il futuro dell'agente di commercio non
possa prescindere dalla formazione continua di qualita e per questo abbiamo chiesto ed ottenuto il sostegno
dellENASARCO, che supporta la nostra mission offrendo a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il rimborso del 50%
delle spese».

DETTAGLIO DEI CORSI
L'AGENTE DI COMMERCIO COMUNICATORE

La capacita di comunicare € uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in ragione del fatto che la loro
professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti. Esistono, tuttavia, diverse modalitd e tecniche di
comunicazione; conoscerle, interpretarle e padroneggiarle correttamente consente di migliorare notevolmente le
prestazioni di vendita e consulenza. A riguardo, il corso intende fornire - anche attraverso appositi training - le abilita
necessarie, che vanno dalla comunicazione interprersonale alla persuasione.

L'AGENTE DI COMMERCIO CONSULENTE

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al tradizionale, mettendo al centro del
processo non il prodotto ma il cliente e seguendo I'assunto del personal branding: attuare una strategia che consenta
di individuare i propri punti di forza e di comunicarli in maniera efficace ed efficiente. Nei mercati business to business
diviene ancora piu importante impostare un metodo operativo per l'attuazione della vendita consulenziale: obiettivo
specifico del corso.

L'AGENTE DI COMMERCIO MANAGER

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche concettuali e pragmatiche al fine
di organizzare, gestire ed amministrare in maniera sistematica e ragionata gli elementi strategico-operativi classici ed
emergenti nell'ambito delle agenzie e delle unita funzionali aziendali specificamente predisposte alla gestione delle reti di
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vendita. Altro obiettivo specifico € migliorare il rapporto con il cliente mediante un approccio di marketing relazionale
avanzato.

LA PROFESSIONE DELL'AGENTE DI COMMERCIO NELL'ERA DIGITALE

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell’apporto delle nuove tecnologie occorre essere pronti ed
aggiornati nel settore che sara sempre piu strategico nel prossimo futuro: ICT e le relative competenze tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in sicurezza i rapporti commerciali con la
propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento attraverso i mezzi del customer service (email, form, social network)
sino ad arrivare alle live chat con operatori creati ad hoc dall'intelligenza artificiale delle chatbot.

BUSINESS ENGLISH

Il corso intende fornire una marcia in piu nel mondo del lavoro, pit specificatamente nel mondo degli affari e del
commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie per avere successo nel mercato del lavoro globale.

Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di Comunicazione orale e una di Comunicazione
scritta.
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By redvit

Teramo. Oggi, sabato 27 maggio, al Forum Agenti
Roma sono stati presentati il Corso di Laurea in
Comunicazione per l'azienda e il commercio e i 5
corsi professionalizzanti organizzati da ATSC in
partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really New
Minds dell'Universita degli Studi di Teramo.

Sia il corso di laurea che i 5 corsi professionalizzanti
sono accreditati presso I'Enasarco, che investe sugli
agenti di commercio iscritti con I'erogazione del
relativo contributo pari al 50% del costo complessivo.
| corsi professionalizzanti, che partiranno gia a fine
giugno, sono aperti agli agenti di commercio
provenienti da tutta Italia e, ad esclusione del Corso di Business English — che si svolge presso il
Centro Linguistico d’Ateneo dell’'Universita degli Studi di Teramo - con un minimo di 20 iscritti
potranno essere organizzati in ogni citta d'ltalia.

Dopo un'attenta analisi e I'acquisizione delle opportune conoscenze, ATSC ha ritenuto opportuno
proporre i seguenti corsi:

- L'agente di commercio comunicatore. L'arte di persuadere e gestire la relazione col cliente;

- L'agente di commercio consulente. Vendere con successo e fidelizzare la clientela attraverso
la costruzione del valore nei mercati B to B;

- L'’Agente Manager. Gestire ed amministrare in maniera efficace ed efficiente agenzie e reti di
vendita aziendali;

- La professione dell'agente di commercio nell'era digitale. Le competenze tecnologiche
necessarie per l'industria 4.0;

- Corso di Business English 2017.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell'agente di
commercio, e con il progetto di formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC
siamo lieti di presentare questi cinque corsi professionalizzanti al forum Agenti Roma — annuncia
Franco Damiani, Presidente di ATSC -. | corsi nascono dal partenariato di ATSC con gli Spin-off
Cisrem e Really New Minds dell'Universita di Teramo, una collaborazione ormai consolidata dal
successo del corso di Laurea in Comunicazione per |'azienda e il commercio, che conta gia circa
50 laureati e ha all'attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta Italia. Crediamo fortemente che il
futuro dell’'agente di commercio non possa prescindere dalla formazione continua di qualita e
per questo abbiamo chiesto ed ottenuto il sostegno dellENASARCO, che supporta la nostra
mission offrendo a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il rimborso del 50% delle spese».



DETTAGLIO DEI CORSI

L'AGENTE DI COMMERCIO COMUNICATORE

La capacita di comunicare € uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in ragione del
fatto che la loro professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti. Esistono, tuttavia,
diverse modalita e tecniche di comunicazione; conoscerle, interpretarle e padroneggiarle
correttamente consente di migliorare notevolmente le prestazioni di vendita e consulenza. A
riguardo, il corso intende fornire - anche attraverso appositi training - le abilita necessarie, che
vanno dalla comunicazione interprersonale alla persuasione.

L'AGENTE DI COMMERCIO CONSULENTE

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al tradizionale,
mettendo al centro del processo non il prodotto ma il cliente e seguendo l'assunto del personal
branding: attuare una strategia che consenta di individuare i propri punti di forza e di comunicarli in
maniera efficace ed efficiente. Nei mercati business to business diviene ancora piu importante
impostare un metodo operativo per |'attuazione della vendita consulenziale: obiettivo specifico del
corso.

L’AGENTE DI COMMERCIO MANAGER

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche
concettuali e pragmatiche al fine di organizzare, gestire ed amministrare in maniera sistematica e
ragionata gli elementi strategico-operativi classici ed emergenti nellambito delle agenzie e delle
unita funzionali aziendali specificamente predisposte alla gestione delle reti di vendita. Altro
obiettivo specifico & migliorare il rapporto con il cliente mediante un approccio di marketing
relazionale avanzato.

LA PROFESSIONE DELL’AGENTE DI COMMERCIO NELL’ERA DIGITALE

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell’apporto delle nuove tecnologie
occorre essere pronti ed aggiornati nel settore che sara sempre piu strategico nel prossimo futuro:
ICT e le relative competenze tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in sicurezza i
rapporti commerciali con la propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento attraverso i mezzi
del customer service (email, form, social network) sino ad arrivare alle live chat con operatori creati
ad hoc dallintelligenza artificiale delle chatbot.

BUSINESS ENGLISH

Il corso intende fornire una marcia in pit nel mondo del lavoro, piu specificatamente nel mondo
degli affari e del commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie per avere
successo nel mercato del lavoro globale.

Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di Comunicazione orale e
una di Comunicazione scritta.

http://www.pagineabruzzo.it/notizie/news/Teramo/81652/Agenti_di _commercio presentati dall_atcs i _corsi
di_laurea.html
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Presentazione corso di laurea per agenti
di commercio - Forum Agenti Roma
27/05/2017

26 maggio 2017 di UILTuCS Agenti senza confini

Saremo presenti al Forum Agenti sabato 27/05/2017, dalle ore 10:00 alle ore 11:00 a
Roma Fiere, in via Eiffel.

Il Preside della facolta di Scienze della Comunicazione dell'Universita degli Studi di Teramo
- Professor Stefano Traini - il Delegato del Magnifico Rettore dell'Universita degli Studi di
Teramo - Professor Christian Corsi - ed il nostro Presidente - Dott. Franco Damiani -
presenteranno il corso di laurea professionalizzante per agenti di commercio e consulenti
finanziari in Scienze della Comunicazione per I'azienda e il commercio, per I'anno
accademico 2017/2018.

Una delle novita maggiori rispetto agli anni precedenti riguarda il rimborso da parte della
Fondazione Enasarco per il 50% dellimporto totale delle tasse universitarie: segnale
importante che testimonia la solidita del progetto portato avanti da ATSC e Universita di
Teramo.

Oggetto dellincontro sara anche lillustrazione dei 5 corsi di aggiornamento professionale
per agenti di commercio organizzati dalla nostra associazione in partenariato con gli
spin-off universitari Cisrem e Really New Minds dell'Universita degli Studi di Teramo su
tematiche importanti per lo svolgimento del lavoro quotidiano.

Per maggiori informazioni sul corso di laurea, potete contattarci ai seguenti recapiti:

Dott. Franco Damiani

Presidente ATSC

Tutor di facolta per la Coorte ATSC
C.335349190
franco.damiani@atsc.info

Dott.ssa Federica Gregori
Segreteria di Presidenza ATSC
C. 3929090305
federica@atsc.info
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Presentazione corso di laurea per agenti
di commercio - Forum Agenti Roma
27/05/2017

26 maggio 2017 di UILTuCS Agenti senza confini

Saremo presenti al Forum Agenti sabato 27/05/2017, dalle ore 10:00 alle ore 11:00 a
Roma Fiere, in via Eiffel.

Il Preside della facolta di Scienze della Comunicazione dell’Universita degli Studi di Teramo —
Professor Stefano Traini — il Delegato del Magnifico Rettore dell’'Universita degli Studi di Teramo —
Professor Christian Corsi — ed il nostro Presidente — Dott. Franco Damiani — presenteranno il corso
di laurea professionalizzante per agenti di commercio e consulenti finanziari in Scienze della
Comunicazione per I'azienda e il commercio, per I'anno accademico 2017/2018.

Una delle novita maggiori rispetto agli anni precedenti riguarda il rimborso da parte della
Fondazione Enasarco per il 50% dell'importo totale delle tasse universitarie: segnale importante
che testimonia la solidita del progetto portato avanti da ATSC e Universita di Teramo.

Oggetto dell'incontro sara anche lillustrazione dei 5 corsi di aggiornamento professionale per
agenti di commercio organizzati dalla nostra associazione in partenariato con gli spin-off
universitari Cisrem e Really New Minds dell’Universita degli Studi di Teramo su tematiche
importanti per lo svolgimento del lavoro quotidiano.

Per maggiori informazioni sul corso di laurea, potete contattarci ai seguenti recapiti:

Dott. Franco Damiani

Presidente ATSC

Tutor di facolta per la Coorte ATSC
C.335349190
franco.damiani@atsc.info

Dott.ssa Federica Gregori
Segreteria di Presidenza ATSC
C. 3929090305
federica@atsc.info

http://uiltucsagenti.it/presentazione-corso-di-laurea-per-agenti-di-commercio-forum-agenti-roma-27052017/
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Al via i cinque nuovi corsi
professionalizzanti per agenti di
commercio di ATSC e Universita di
Teramo

By Jenny Pacini - 12 giugno 2017 @ 138

In occasione del Forum Agenti Roma, I'associazione Agenti Teramo Senza Confini (ATSC) ha
presentato il Corso di Laurea in Comunicazione per I'azienda e il commercio e i nuovi cinque corsi
professionalizzanti organizzati in partenariato con gli Spin-off Cisrem e Really New Minds
dell’Universita degli Studi di Teramo.

Sia il corso di laurea che i corsi professionalizzanti sono accreditati presso I'Ente nazionale di
assistenza per gli agenti e i rappresentanti di commercio (Enasarco), che investe sugli agenti di



commercio iscritti con I'erogazione del relativo contributo pari al 50% del costo complessivo. | corsi
professionalizzanti sono aperti agli agenti di commercio provenienti da tutta Italia e, ad esclusione
del Corso di Business English — che si svolge presso il Centro Linguistico d’Ateneo dell’'Universita
degli Studi di Teramo — con un minimo di 20 iscritti potranno essere organizzati in ogni citta d’ltalia.

«In continuita e in coerenza con la nostra mission, la qualifica e la tutela dell’agente di commercio,
e con il progetto di formazione continua promosso dalla nostra associazione ATSC siamo stati lieti
di presentare questi cinque corsi professionalizzanti al forum Agenti Roma — ha sottolineato
Franco Damiani, Presidente di ATSC -. | corsi nascono dal partenariato di ATSC con gli Spin-off
Cisrem e Really New Minds dell’'Universita di Teramo, una collaborazione ormai consolidata dal
successo del corso di Laurea in Comunicazione per I'azienda e il commercio, che conta gia circa
50 laureati e ha all'attivo oltre 400 iscritti provenienti da tutta Italia. Crediamo fortemente che |l
futuro dell'agente di commercio non possa prescindere dalla formazione continua di qualita e per
questo abbiamo chiesto ed ottenuto il sostegno dellEnasarco, che supporta la nostra mission
offrendo a laureandi e corsisti la possibilita di ottenere il imborso del 50% delle spese».

Ecco nel dettaglio i corsi
L'agente di commercio comunicatore

La capacita di comunicare e uno dei requisiti principali per gli agenti e i consulenti, in ragione del
fatto che la loro professione si basa sulle relazioni con clienti e ditte mandanti. Esistono, tuttavia,
diverse modalita e tecniche di comunicazione; conoscerle, interpretarle e padroneggiarle
correttamente consente di migliorare notevolmente le prestazioni di vendita e consulenza. A
riguardo, il corso intende fornire — anche attraverso appositi training — le abilita necessarie, che
vanno dalla comunicazione interpersonale alla persuasione.

L’agente di commercio consulente

Il corso fornisce alla categoria un approccio alla vendita diverso e alternativo al tradizionale,
mettendo al centro del processo non il prodotto ma il cliente e seguendo 'assunto del personal
branding: attuare una strategia che consenta di individuare i propri punti di forza e di comunicarli in
maniera efficace ed efficiente. Nei mercati business to business diviene ancora piu importante
impostare un metodo operativo per l'attuazione della vendita consulenziale: obiettivo specifico del
COrso.

L'agente di commercio manager

Il corso ha lo scopo di fornire ai partecipanti le conoscenze, le competenze e le metodiche
concettuali e pragmatiche al fine di organizzare, gestire ed amministrare in maniera sistematica e
ragionata gli elementi strategico-operativi classici ed emergenti nell’ambito delle agenzie e delle
unita funzionali aziendali specificamente predisposte alla gestione delle reti di vendita. Altro

obiettivo specifico & migliorare il rapporto con il cliente mediante un approccio di marketing
relazionale avanzato.

La professione dell’agente di commercio nell’era digitale

Per stare al passo con i tempi e beneficiare proficuamente dell’apporto delle nuove tecnologie
occorre essere pronti ed aggiornati nel settore che sara sempre piu strategico nel prossimo futuro:
ICT e le relative competenze tecnologiche.

Il corso mira a fornire le basi, le tecniche e le competenze necessarie per gestire in sicurezza i
rapporti commerciali con la propria clientela e soddisfarli in qualsiasi momento attraverso i mezzi
del customer service (email, form, social network) sino ad arrivare alle live chat con operatori creati
ad hoc dall'intelligenza artificiale delle chatbot.



Business english

Il corso intende fornire una marcia in piu nel mondo del lavoro, piu specificatamente nel mondo
degli affari e del commercio, trasmettendo le competenze linguistiche necessarie per avere
successo nel mercato del lavoro globale.

Il programma viene personalizzato per ogni classe e prevede una parte di comunicazione orale e
una di comunicazione scritta.

http://www.abruzzoeconomiaonline.it/home/al-via-cinque-nuovi-corsi-professionalizzanti-agenti-commercio-
atsc-universita-teramo/






